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Resumen

El presente trabajo de investigacion surge por la necesidad de evidenciar las deficiencias
existentes en torno a la productividad, inversion extranjera, competitividad y comercio
del Perti en el contexto de América Latina. Orientado a ello, se planteé como objetivo
determinar la relaciéon de la inversidon extranjera directa (IED), la competitividad
internacional y la productividad sobre los flujos comerciales conjuntos de 17 paises de
América Latina, incluido el Perd. Para tal propdsito, se desarroll6 una metodologia de
tipo cuantitativo-causal y disefio no experimental longitudinal de panel. Ademas, la data
de la investigacion estuvo conformada por series anuales entre los afios 2013 y 2019 para
Perd y 17 paises de América Latina. Los resultados mostraron que no existe influencia
significativa de la inversion extranjera directa y competitividad internacional sobre los
flujos comerciales del Perd con 17 paises de América Latina. Sin embargo, la
productividad de los paises socios si es significativa y tiene un impacto positivo sobre los
flujos comerciales, a diferencia de la productividad del Perd, la cual presentd
significancia, pero también un impacto negativo. En conclusion, la inversion extranjera
directa y competitividad internacional no tienen los efectos esperados sobre los flujos
comerciales. Por otro lado, los efectos de la productividad de los paises socios si tuvo el
efecto esperado (significativo y positivo), mientras que la productividad del Pert no tuvo

el efecto esperado (significativo y negativo).

Palabras clave: Competitividad, productividad, comercio internacional, inversion.
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Abstract

This research work arises from the need to demonstrate the existing deficiencies
regarding productivity, foreign investment, competitiveness, and trade in Peru in the
context of Latin America. Oriented to this, the objective was to determine the relationship
of foreign direct investment (FDI), international competitiveness and productivity on the
joint trade flows of 17 Latin American countries, including Peru. For this purpose, a
quantitative-causal methodology and non-experimental longitudinal panel design were
developed. In addition, the research data consisted of annual series between 2013 and
2019 for Peru and 17 Latin American countries. The results showed that there is no
significant influence of direct foreign investment and international competitiveness on
Peru's trade flows with 17 Latin American countries. However, the productivity of the
partner countries is significant and has a positive impact on trade flows, unlike the
productivity of Peru, which was significant but also had a negative impact. In conclusion,
foreign direct investment and international competitiveness do not have the expected
effects on trade flows. On the other hand, the effects of the productivity of the partner
countries did have the expected effect (significant and positive), while the productivity

of Peru did not have the expected effect (significant and negative).

Keywords: Competitiveness, productivity, international trade, investment.
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Introduccion

La presente tesis, denominada Efectos de la inversion extranjera directa, competitividad
internacional y productividad sobre el comercio del Peri en el contexto de América
Latina (2013-2019), surge por la necesidad de evidenciar las deficiencias en cuanto a la
inversion extranjera directa, competitividad internacional, productividad y comercio a

nivel internacional en comparacion con paises de la region en los dltimos 10 afios.

Asimismo, los datos analizados en la presente investigaciéon datan de la etapa
2013-2019, con periodicidad anual. Estos han permitido conocer el comportamiento de
la inversi6n extranjera, competitividad, productividad y comercio. Para una mejor

compresion de la investigacion, se estructurd del siguiente modo:

En el capitulo 1, se considera la problematica del impacto de la inversion
extranjera directa (IED), productividad y competitividad internacional sobre los flujos
comerciales del Perti y América Latina. Para este fin, se realiz6 la revision de diferentes
articulos y trabajos de investigacion que expliquen cémo afectan las variables

explicativas antes mencionadas sobre el comercio internacional.

En el capitulo 2, se expone a las variables dependiente e independientes y el
modelo econométrico. Primero, se realiza una revision de los antecedentes de la
investigacion, desde investigaciones anteriores hasta las mds actuales. Asi mismo, se
especifican las teorias que ayudan a profundizar el conocimiento del tema; en ese sentido,
se detalla aquellas que son guias para el andlisis de los resultados. En la parte final, se
puntualizan las leyes nacionales e internacionales que estdn relacionadas con las variables

en estudio.

En el capitulo 3, se expone la hipétesis general y especifica que se desarrollard en
esta investigacion. Asi mismo, se justifican las variables dependientes e independientes
que se empleardn para desarrollar la ecuaciéon econométrica gravitacional con datos
panel. También, se detalla la técnica y los instrumentos usados para la recoleccién de la
data de las fuentes, tales como archivos, documentos y bases de datos institucionales y

revistas importantes en el campo de la economia internacional.

Por tltimo, en la capitulo 4, se presentan los resultados del estudio; en tanto que

en el capitulo 5, las conclusiones y recomendaciones a las que se ha arribado.



Capitulo 1: El Problema de Investigacion

En este primer capitulo, se considera la problemadtica del impacto de la inversion
extranjera directa (IED), productividad y competitividad internacional sobre los flujos
comerciales del Peru y 17 paises de América Latina entre 2013 y 2019. Para este fin, se
hizo la revisién de diferentes articulos y trabajos de investigacién que expliquen como
afectan las variables explicativas antes mencionadas sobre el comercio internacional. Se

resaltan las preguntas problema, los objetivos y la justificacion de la tesis.

1.1 Planteamiento del Problema

América Latina, respecto a otros paises emergentes y desarrollados, ha presentado en los
ultimos afios un bajo crecimiento de su producto bruto interno (PBI). Cabe resaltar que
los datos analizados reflejan los efectos de la pandemia. Asi pues, América Latina
presento un crecimiento del PBI en el 2020 de 2,5% anual; en 2019, de 2,0% anual; y en
el 2018, de 1,1% anual en comparacién con Brasil, que generé un crecimiento de 2,2%,
2,5% y 1,3% en el 2020, 2019 y 2018 respectivamente. Para el continente asiatico, China
promovié un crecimiento de 6,2%, 6.2% y 6,6% en el 2020, 2019 y 2018
correspondientemente. Asi mismo, la India mostré un crecimiento de 7,7%, 7,5% y 7,3%

en el 2020, 2019 y 2018 respectivamente (Banco Mundial [BM], 2019).

Los datos presentados brindan un panorama en el cual América Latina tiene el
reto de impulsar el crecimiento econdmico para poder generar prosperidad y desarrollo
en sus economias. Los problemas actuales de los paises emergentes como el desempleo,
pobreza, bajos niveles de digitalizacién econdémica, bajo nivel de infraestructura y
decrecimiento de la inversién por factores sanitarios o recesiones econdmicas son
afrontados con una sélida economia productiva y competitiva. Esta, a su vez, genera
confianza y eficiencia en las transacciones comerciales de bienes y servicios, lo que
promueve un ecosistema en donde las inversiones nacionales y extranjeras puedan
generar un mayor impulso econdmico (Asociaciéon Latinoamericana de Instituciones

Financieras para el Desarrollo [ALIDE], 2021).



Para empezar, Raffo (2018) explicé que la apertura del comercio entre paises es
beneficiosa, porque permite que se amplie la frontera de posibilidades del consumo
mediante la importacién de mayor variedad de bienes, pero también para los exportadores
se incrementa el tamafio de los mercados y la posibilidad de generar mayores ingresos.
En ese mismo contexto, la competencia internacional induce en muchos casos mayores
niveles de especializacion segtn las ventajas comparativas de los paises, que trae como

consecuencia mayores flujos en la exportacién y produccién en el corto plazo.

De igual modo, Valenzuela y Fuenzalida (2020) plantearon que los paises con
ingresos altos logran exportar en manufactura mucho mas que los paises con ingresos
medios y bajos. Por ello, se puede apreciar una brecha competitiva, productiva y
estratégica en cada segmento de paises. De acuerdo con la Organizacion Mundial del
Comercio (OMC, 2019), el comercio de servicios en los ultimos afos estd siendo
importante para la produccidn nacional; es decir, se aprecia un crecimiento considerable

del comercio de servicios con mucha mds aceleracion para paises en desarrollo.

Abhora bien, en cuanto al flujo exportador, segin Valenzuela y Fuenzalida (2020)
para el periodo 1996-2018, los paises con ingresos altos lograron un promedio de 72,4%
en manufactura en relacion con el total exportado. Mientras que para paises con ingreso
medio-bajo, representa un 52% del total exportado. Asi, se puede notar que existe una
brecha considerable entre el flujo exportador de los paises con ingresos medio-bajos y

altos.

La IED, segin Valenzuela y Fuenzalida (2020), estd definida como los flujos
internacionales de capital que una empresa internacionaliza al crear una sede en otro pafs,
en donde se intercambian los recursos. Estos flujos de capital extranjeros generan
crecimiento en aquellos paises que tienen un modelo econémico basado en el comercio
internacional. A lo largo del tiempo, los paises latinoamericanos no tenian adoptado un
modelo de comercio abierto al resto del mundo, sino que se caracterizaba por ser

proteccionista y por el predominio de las exportaciones.

Asi pues, Ayvar et al. (2021) plantearon que el crecimiento econémico y la
capacidad para generar riqueza de un pais dependen de manera importante de la captacién
de IED, porque promueve (a) la creacion de empleos, (b) el comercio internacional, (c)
la transferencia de tecnologia, (d) la adopcidn de précticas de trabajo y (e) la creacién de

tejidos industriales.



Con base en los resultados obtenidos por Valenzuela y Fuenzalida (2020), se
afirma que la IED afecta de manera positiva y significativa los flujos comerciales
bilaterales de los paises latinoamericanos en los cuales fue enfocado el estudio. Asi
mismo, Mesa et al. (2021) mostraron que la IED interviene de manera indirecta y positiva
sobre el comportamiento exportador de las empresas. Este hecho da lugar a efectos
asociados como (a) imitacion, (b) competencia, (c) movilidad laboral, (d) externalidad de

la informacion, (e) unién de empresas y (f) proximidad geografica.

Ahora bien, la variable competitividad global estd compuesta por doce pilares,
que son variables micro y macroeconémicas. Para su andlisis, se usa el indicador Indice
de Competitividad Global (ICG), el cual mide la capacidad que tiene un pais de generar
desarrollo y prosperidad. Entre los pilares de competitividad, se encuentran los
siguientes: (a) instituciones, (b) infraestructura, (c) ambiente macroeconémico, (d) salud,
(e) educacion, (f) sofisticacion tecnoldgica, (g) tamafio del mercado, (h) eficiencia del
mercado laboral, (i) desarrollo del sector financiero, (j) eficiencia del mercado de bienes,

innovacion y (k) sofisticacion empresarial (Foro Econémico Mundial [FEM], 2019).

En tal sentido, Melecky et al. (2019) hicieron un estudio del efecto de la
competitividad sobre la eficiencia en la utilizacién de los recursos, enfocado en paises
europeos. Los resultados que arroj6 el estudio sefialan que, al aumentar la calidad de vida
de la poblacion, aumenta a la vez la productividad en la utilizacién de los recursos con
los cuales se produce una economia. Por lo tanto, al impulsar la competitividad para los
paises, estos logrardn implementar y generar politicas que mantengan y creen mucha mas

competitividad de la que tenian.

En esa misma linea, los resultados obtenidos por Valenzuela y Fuenzalida (2020)
acerca de como la competitividad global afecta al comercio bilateral de los paises
latinoamericanos es positiva y significativa. En consecuencia, cuando un pais presenta
mayor competitividad, esta influye de manera positiva sobre el flujo comercial bilateral
tanto del pais exportador como del pais importador. Por ello, surge la importancia de que
las politicas publicas de los gobiernos coadyuven a impulsar la competitividad y la

puedan implementar a nivel nacional, regional y provincial.



Por otra parte, Berezina et al. (2020) alegaron que la productividad se encuentra
definida como la relacion entre el nimero de recursos involucrados y el resultado total.
En esa misma linea, los resultados empiricos muestran que aquellos paises con niveles
mads altos de desarrollo socioeconémico son aquellos que mantienen economias abiertas
y competitivas. Asi pues, la productividad puede impulsar la competitividad internacional
de un pais mediante el uso mas eficiente de los recursos y mejores resultados en los

niveles de produccion.

Aunado a esto, Ruiz-Arranz y Deza (2018) argumentaron que, para medir la
productividad, se hace uso del PBI por habitante, lo cual matemdticamente se puede
desagregar en el PBI por trabajador o productividad laboral y la proporcién de la
poblacién que trabaja. Asi pues, la productividad dependeria de qué tanto aporta un

habitante a la produccion nacional, sumado al capital y factor tecnoldgico.

Es asi como, Alva (2019) alegé que la productividad de los paises
latinoamericanos hace que aumente y se incentive el flujo comercial bilateral. Los
resultados obtenidos muestran que existe una relacion positiva entre el comercio peruano
y el tamafio de las economias de los paises latinoamericanos. Ante aumento del 1% en
el PBI per cépita de los paises de América Latina, el flujo comercial peruano aumentaria
en 3,09% en promedio, manteniendo los demds factores constantes. En consecuencia, las
politicas publicas del gobierno deben impulsar el aumento de la productividad a nivel

nacional, regional y provincial.

Ahora bien, a nivel regional, el comercio en el Perd present6 durante el periodo
2013-2019, un flujo de exportacion promedio con el resto del mundo de US$49,8 mil
millones, con un crecimiento de 4,2%. Asi mismo, un pais con el cual comparte un
acuerdo comercial bilateral es Chile, que mostré en el periodo 2013-2019 un flujo de
exportacion promedio de US$89,9 mil millones, con un crecimiento promedio de 0,05%.
Mientras tanto, Colombia revel6 un flujo de exportacion promedio de US$59 mil
millones, con un crecimiento promedio de 1,19%. En adicién, México expresé un flujo
de exportacién promedio de US$436,1 mil millones, con un crecimiento promedio de

5,1% (BM, 2021).

Asimismo, el bloque econdémico regional del Mercado Comin del Sur
(MERCOSUR) mostr¢ interesantes resultados. En primer lugar, Brasil revel6 durante el

periodo 2013-2019 un flujo de exportacion promedio de US$276,16 mil millones, con un



crecimiento promedio de 2,08%. En segundo lugar, Argentina presenté un flujo de
exportacion promedio de US$75,27 mil millones, con un crecimiento promedio de
1,28%. En tercer lugar, Paraguay ostenté un flujo de exportacién promedio de US$12,69
mil millones, con un crecimiento promedio de 2,37%. Finalmente, Uruguay exhibi6 un
flujo de exportacion promedio de US$12,12 mil millones, con un crecimiento promedio

de 1,01% (BM, 2019).

Ademads, el bloque econémico regional de la Comunidad Andina (CAN) ostentd,
en el comercio bilateral con el Perd, importantes resultados. En primer lugar, Ecuador
mostré6 un comercio bilateral promedio en el periodo 2013-2019 de US$2 196,54
millones. En segundo lugar, Colombia presenté un comercio bilateral promedio en el
periodo 2013-2019 de 1 990,67 millones. En tercer lugar, Bolivia exhibié un comercio

bilateral promedio en el periodo 2013-2019 de US$1 044,27 millones (BM, 2019).

La IED mundial en 2020 tuvo una caida del 35% respecto al afio anterior al pasar
de US$1,5 billones a US$1 billon. Esto se debe a que la pandemia del COVID-19 impact6
en distintos sectores de las economias del mundo, sobre todo en las desarrolladas. La
caida del IED en estas economias fue del 58%. Esto se debe a la reestructuracion de la
empresa y a los flujos financieros internos. Para las economias en desarrollo, la caida fue
menor y alcanz6 un 8%, debido a que los flujos con el continente asidtico no tuvieron
variacion. Finalmente, las economias en transicién tuvieron una caida fuerte de 58%

(BM, 2020).

En primer lugar, se observa que la IED en Europa se redujo en un 80% respecto
al periodo anterior. En segundo lugar, en América del Norte, tuvo una caida del 40%. En
tercer lugar, en América Latina y el Caribe (ALC) mostr6 una disminucion del 45%. En
cuarto lugar, en Africa, present6 una baja del 16%. Finalmente, en Asia, se produjo un

aumento del 4% en flujos de IED (BM, 2020).

Asi también, el Peru presentd, durante el periodo 2013-2019, una IED de US$7,2
mil millones, con un crecimiento del 11%. Asi mismo, un pais con el cual comparte un
acuerdo comercial bilateral es Chile, que expres6 en el periodo 2013-2019 una IED
promedio de US$14,9 mil millones, con un crecimiento promedio de -2,36%. Mientras
tanto, Colombia mostré una IED promedio de US$13,9 mil millones, con un crecimiento

promedio de -0,38% (BM, 2019).



La productividad global no pudo regresar al crecimiento que tuvo antes de la crisis
del 2008. En 2020, alcanz6 un crecimiento del 1% con el que logré un nivel inferior
respecto a afos anteriores a la crisis del 2008. En cuanto al crecimiento de la
productividad en mercados emergentes y economias en desarrollo (MEED), esta obtuvo
un crecimiento de 1,7% entre 2013 y 2018, que fue menor respecto a periodos anteriores.
Con relacién al ALC, Medio Oriente y Africa, estos experimentaron una reduccién de la
productividad por debajo del 1%. En Asia, su crecimiento se mantuvo por encima del 5%

(BM, 2020).

Por su parte, el Perd presenta una productividad promedio medida en el PBI per
capita anual de US$21,9 mil, con un crecimiento promedio de 0,73% en el periodo 2013-
2019. Sin embargo, al compararlo con Chile, este presenté un PBI per capita anual de
US$49,7 mil, con un crecimiento promedio de 0,21%. Por otra parte, Colombia exhibe
una productividad promedio de US$26,9 mil anuales, con un crecimiento de 1,18%. Asi
mismo, Brasil mostré una productividad promedio de US$30 mil por persona, con un

crecimiento promedio de -1,79% para el periodo 2013-2019 (BM, 2020).

En cuanto a la competitividad global, el FEM (2019) emple6 el ICG 4.0, en donde
se hizo un estudio basado en 141 economias. La media mundial obtenida fue 60,7 de 100
puntos. Esto demuestra que adn falta disminuir las brechas en la competitividad de los
paises. Asi mismo, las economias avanzadas tienen un desempefio mejor que el resto del

mundo. El pais con mejor puntuacion a nivel global es Singapur, con 85 de 100 puntos

(FEM, 2019).

Las economias desarrolladas tuvieron una baja en su desempefio. Entre estas, se
encuentran las siguientes: (a) Estados Unidos (puesto 2, decayd un puesto), (b) Alemania
(puesto 7, bajo 4) y (c) Reino Unido (puesto 9, bajo uno). Asia Oriental y el Pacifico es,
en conjunto, la mas competitiva del mundo; después le siguen Europa y América del
Norte. En ALC, se presenta la siguiente sucesion: (a) Chile (puesto 33), que es el pais
con la mejor posicion de la region; (b) México (puesto 48); (c¢) Uruguay (puesto 54); (d)
Colombia (puesto 57); y (e) Pert (puesto 65). En Oriente Medio y Africa del Norte, el
pais que lidera la region es Israel (puesto 20). Este grupo de paises tiene una adecuada
infraestructura y un avance notorio en la implementaciéon de las tecnologias de la

informacion y comunicacion, TIC (FEM, 2019).



Para la regién de paises de Eurasia, la Federacion de Rusia es la que lidera la
region y se posiciona en el puesto 43. Para Asia, la India (puesto 68) estd perdiendo
diferencia de posicidn en el ranking con sus similares de (a) Sri Lanka (puesto 105), (b)
Bangladesh (puesto 105), (c) Nepal (Puesto 108) y (d) Pakistan (Puesto 110). Para Africa,
el pais que lidera la region es Mauricio (puesto 52), que es seguido de Sudéfrica (puesto

60) (FEM, 2019).

De acuerdo con el planteamiento de Valenzuela y Fuenzalida (2020), el flujo
comercial para los paises latinoamericanos puede ser explicado por la competitividad
global y la IED. Es posible citar otros factores como el colonizador, fronteras, lengua
comiun o acuerdos comerciales. Asi, los resultados arrojan que la competitividad global
de los paises influye positivamente sobre los flujos comerciales. Asi mismo, la IED
presenta significancia estadistica y es un signo positivo de acuerdo con la teoria

economica.

Se puede observar casos en Latino América y el Caribe, como Chile, que lidera
la region en competitividad. Su nivel impulsa sus exportaciones al mundo; en este caso,
el molibdeno, cobre, derivados del cobre y alimentos. Es preciso notar que un pais, al
tener una estabilidad a nivel de instituciones y un mercado laboral de bienes y sistema
financiero més inclusivo, puede impulsar el comercio internacional y beneficiar a ambas

economias (Donoso et al., 2020).

Por otro lado, Alva (2019) planted, bajo la metodologia de modelo gravitacional,
como afecta la productividad, la influencia de los acuerdos comerciales y la suscripcién
a la OMC a los flujos comerciales de los paises. El autor tomé factores econdmicos,
geograficos y culturales variables y complementarios para poder observar como influyen
estos sobre el comercio internacional. Los resultados empiricos arrojaron que la
productividad, los acuerdos comerciales y la suscripcién a la OMC son significativos e

influyen sobre el comercio internacional.

En pocas palabras, el Peru y otros paises latinoamericanos presentan una baja
productividad y poca competitividad en relacion con otras regiones, la cual puede influir
en un comercio poco competitivo, que puede generar la baja prosperidad de los paises y
hacer frente a recesiones econdmicas. Esto hace necesario determinar cémo influye la
productividad, competitividad global e IED sobre el comercio de los paises

latinoamericanos, de manera que se pueda desarrollar estrategias y acciones por parte de



los gobiernos para generar politicas y reformas que promuevan un mayor crecimiento y

desarrollo.

1.2 Formulacion del Problema

En esta parte, se desarrollara el problema principal y los problemas especificos, los cuales

incluyen las variables de investigacion.

1.2.1 Problema General

El problema principal es el siguiente: ;Como afecta la inversion extranjera directa, la
competitividad internacional y la productividad sobre los flujos comerciales entre el Peru

y los 17 paises de América Latina durante el periodo 2013-2019?

1.2.2 Problemas Especificos
A continuacion, se describen los siguientes problemas especificos:

e ;Como afecta la inversion extranjera directa del Peru sobre el flujo comercial

del Pert y 17 paises de América Latina durante el periodo 2013-2019?

e ;Como afecta la productividad del Peru sobre el flujo comercial del Peru y

17 paises de América Latina durante el periodo 2013-2019?

e ;Como afecta la competitividad global del Peru sobre el flujo comercial del

Perti y 17 paises de América Latina durante el periodo 2013-2019?

1.3 Justificacion de la Investigacion

La presente investigacion se enfocard en estudiar como afecta la competitividad global,
productividad y la IED sobre los flujos comerciales del Pert y 17 paises de América
Latina. Debido a los cambios tecnoldgicos y a la aparicion de industrias disruptivas, los
paises buscan nuevas formas de desarrollo y crecimiento econdémico que permitan
generar sostenibilidad al pais y prosperidad para sus habitantes. Asi mismo, el acelerado
desarrollo tecnoldgico genera que sectores de la economia sean operados por robots y

que las personas, en su mayoria, se empleardn en el sector de servicios (Banco
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Interamericano de Desarrollo [BID], 2017).

1.3.1 Justificacion Teorica

El presente trabajo permitird saber si la teoria respecto al modelo gravitacional del
comercio internacional se cumple al contrastar los resultados empiricos para un grupo
determinado de paises y un periodo de tiempo especificado. Asimismo, con base en las
investigaciones de autores anteriores y aplicando el modelo gravitacional, los resultados
indicaron que este predice con bastante acierto los flujos comerciales entre paises.
Ademds, actualmente, se tiene un mayor soporte tedrico, debido a que ha sido
ampliamente demostrado por diferentes autores el éxito empirico del modelo de gravedad
(Valenzuela & Fuenzalida, 2020; Fuenzalida & Valenzuela, 2018; Alva, 2019; Riera,
2016; Chalco, 2021; Miranda, 2017; Sanchez & Castillo, 2021).

Por ello, la relevancia de la teorfa econémica es que el modelo permite incluir
otros factores, ademds de la distancia y la productividad. Estos son los factores
geograficos y culturales que permiten construir modelos més completos, que expliquen

mejor el comercio internacional (Alva, 2019).

1.3.2 Justificacion Prdctica

La investigacion toma factores de interés que explican el flujo comercial bilateral entre
Peru y los paises de América Latina. Permite observar como afecta la IED, productividad
y competitividad global sobre el flujo comercial, de manera que el estudio puede ser
usado para lo siguiente: (a) orientar las relaciones comerciales con los paises de América
Latina, (b) identificar mercados con potencial exportador, (c) predecir volimenes y (d)
conocer el impacto de ciertas variables del entorno sobre el comercio internacional (Alva,

2019).

1.3.3 Justificacion Metodologica

Para poder realizar el andlisis sobre como afecta la IED, competitividad global y la
productividad al comercio, se construird un modelo de gravedad mediante un modelo
econométrico de datos panel, el cual predecird los flujos comerciales entre Perd y los

paises de América Latina. El modelo gravitacional ha sido usado en varios estudios para
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explicar los flujos comerciales entre paises. Los resultados empiricos que ha tenido han
sido tomados como base para poder lograr un mayor soporte en su uso (Herndndez &

Mendoza, 2018; Yotov et al., 2016).

1.4 Objetivos de la Investigacion

En esta apartado, se desarrollard el objetivo general y los objetivos especificos, los cuales

contienen las variables de investigacion.

1.4.1 Objetivo General

Determinar la relacién que existe entre la inversion extranjera directa, la competitividad
internacional y la productividad sobre los flujos comerciales del Perti con 17 paises de

América Latina durante el periodo 2013-2019.

1.4.2 Objetivos Especificos

e Determinar la relacion que existe entre la inversion extranjera directa del Peru
con los 17 paises de América Latina y los flujos comerciales durante el

periodo 2013-2019.

e Determinar la relacién de la competitividad global del Perd sobre los flujos
comerciales del Pert y de los 17 paises de América Latina durante el periodo

2013-2019.

e Determinar la relacion de la productividad del Perd y de los 17 paises de

América Latina sobre los flujos comerciales durante el periodo 2013-2019.
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Capitulo 2. Fundamento Teérico-Cientifico

En el presente capitulo, se expone las variables investigadas. Primero, se realiza una
revision de los antecedentes de la investigacidn, desde las investigaciones anteriores hasta
las mds actuales. Asi mismo, se especifican las teorias que ayudan a profundizar el
conocimiento del tema; en ese sentido, se detalla aquellas que son guias para el andlisis
de los resultados. En la parte final, se explican las leyes nacionales e internacionales que

se relacionan con las variables de estudio.

2.1 Antecedentes de la Investigacion

La aplicacion del modelo gravitacional para el comercio ha sido usada en trabajos de
investigacion para estimar el comercio entre paises. Ademads, la ventaja del uso del
modelo permite agregar variables enddgenas que pueden enriquecer y potenciar el
modelo econométrico, de manera que sea posible construir una ecuacién mas 6ptima
frente a la realidad comercial o al fendmeno econdémico que quiere conocer el

investigador.

Por su parte, Riera (2016) analiz6 el comercio bilateral entre Chile y el Mercosur
usando el modelo gravitacional del comercio internacional para el periodo 1997-2015. Se
hizo uso de los minimos cuadrados ordinarios con datos de panel estiticos de efectos
fijos. Las variables que se utilizan intentan captar el acuerdo comercial bilateral entre
Chile y el Mercosur. Se toma como base de datos 181 paises en total, de los cuales cinco
son afectados por el tratado, mientras que los demds conforman el grupo de control. Los
resultados arrojan que el comercio bilateral entre Chile y el Mercosur es 35% menos de

lo esperado y que, en cambio, existe un mayor comercio con el resto del mundo.

Asi mismo, Solis (2016) desarrollé un modelo de gravedad bésico tomando como
variables explicativas el factor econdmico y geografico para Honduras y Nicaragua entre
los afios 2006-2015. Los resultados del modelo arrojaron que el PBI, asi como la distancia
fueron significativos en el modelo. La distancia arroj6 un valor negativo, el cual coincidid
con la teoria econdmica. Asi también, se vio que Honduras comercializ6 menos que
Nicaragua por los costos de transporte. Cabe resaltar la dependencia del comercio de

Honduras con Estados Unidos.
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De igual modo, Alvarez (2018) mostré cémo afectan los Tratado de Libre
Comercio (TLC) firmados por el Perd con los diferentes paises con los cuales realiza el
intercambio comercial. En la investigacion, se tomé una muestra de 48 paises desde 2000
a 2016. Se hizo uso del modelo gravitacional del comercio al utilizar el PBI del pais
exportador, en este caso del Perd, y el PBI de los socios comerciales, asi como la distancia
entre capitales. Los resultados arrojaron que el TLC fue negativo sobre los flujos
comerciales; mientras que el PBI del Perd y sus socios junto con la distancia resultd

significativa y con los signos esperados.

De igual manera, Fuenzalida y Valenzuela (2018) determinaron el efecto de la
calidad institucional y competitividad global sobre los flujos comerciales de los paises
sudamericanos (Argentina, Chile, Brasil, Colombia y Pert) con sus socios comerciales
para el periodo 1996-2007. El autor aplicé un modelo gravitacional ampliado a dos etapas

mediante datos panel.

Asi también, los resultados a los que llegd la investigacion de Fuenzalida y
Valenzuela (2018) sefialaron que, a menor percepcion de la corrupcion en entidades
publicas y aumento de la democracia y competitividad global en el pais, mayor serd el
comercio bilateral y productividad de los paises sudamericanos. De igual modo, se
confirmd la significancia del acuerdo multilateral del Foro de Cooperacién Econémica de

Asia-Pacifico (APEC) en el comercio exterior.

Ademads, otra investigacion que se realizO para la competitividad de las
exportaciones es la de Gamariel y Hove (2019), la cual analizé el impacto de la IED sobre
las exportaciones de los paises africanos. En su investigacion, utilizaron el método
generalizado de momentos. Los resultados mostraron que la IED afecta de manera
positiva las exportaciones de los paises africanos. Sin embargo, los costos laborales
unitarios y la reduccién del acceso a los mercados extranjeros redujeron la competitividad

de las exportaciones.

Asi mismo, Alva (2019) buscé explicar, en su investigacion, como influye la
productividad y los factores geograficos (distancia, drea, frontera comun, litoral) y
administrativos (moneda comun, acuerdo comercial y miembros de la OMC) al flujo
comercial del Pert con los paises latinoamericanos durante el periodo 2000-2017. Los
resultados de la investigacion arrojaron que la productividad, asi como los factores

geograficos y factores administrativos son significantes sobre el flujo comercial.
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Por otro lado, Reinoso (2019) estudié cémo afecta el TLC del Perd con China
sobre los flujos comerciales, tanto a nivel agregado como desagregado por tipo de bien.
En los resultados del estudio, se pudo observar que el TLC con China impacté de manera
positiva tanto en las exportaciones como en las importaciones del Perd. Ahora, al
desagregar por tipo de bienes, se pudo apreciar que las materias primas siguen teniendo
vigencia y significancia en las exportaciones. Asi pues, es posible notar que la canasta
exportadora del Perd no se ha diversificado, sino ha tendido a explotar la canasta que

viene exportando.

Asimismo, Valenzuela y Fuenzalida (2020) buscaron determinar el efecto de la
IED y competitividad sobre el comercio de los paises latinoamericanos (Argentina,
Brasil, Chile, Colombia, Ecuador, México y Pert), con sus principales destinos
comerciales para el periodo 2006-2012. En una segunda etapa, el comercio y la IED
afectan la productividad latinoamericana. Los resultados de la investigacion permitieron
concluir que a mayor IED y logro competitivo global de un pais latinoamericano, mayor
serd su comercio bilateral. En la segunda etapa, se observo que la apertura comercial

influye de manera directa en la productividad de los paises latinoamericanos.

Por su parte, Laino (2021) buscé explicar, en su investigacién, como afecta la
productividad del pais mediante el PBI per cdpita de Paraguay y del pais con el cual
comercia. Ademds, usa variables como la distancia y el PBI nominal de Paraguay y su
socio comercial. La investigacion se llevo a cabo con catorce paises socios (Alemania,
Argentina, Brasil, Chile, Estados Unidos de América, Espafia, India, Israel, Italia, Paises

Bajos, Perd, Rusia, Turquia y Uruguay) durante el 2000 y 2009.

Los resultados de Laino (2021) se han obtenido usando el modelo gravitacional
del comercio internacional con datos panel estaticos de efectos aleatorios. Estos arrojan
que el PBI de Paraguay, el PBI y el PBI per cépita de los paises importadores, asi como
la distancia entre la capital paraguaya y la de los paises importadores, explican el 54.37%
de las exportaciones. Los signos de los coeficientes arrojan valores esperados segun la

teoria del modelo gravitacional para el comercio.

Por ultimo, Urdaneta et al. (2021) desarrollé una investigacién para descubrir
saber si a mayor libertad econdmica mayor competitividad y crecimiento econémico. El
estudio analizé las 20 economias mas grandes del continente americano. Se hizo un

estudio descriptivo, correlacional y prospectivo con el empleo de datos panel. Entre los
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resultados, se encontr6 que la libertad econdmica y el PBI per cdpita muestran una
relacion causal bidireccional en el sentido de Granger. Ademas, se demostré el grado de
integracion, causalidad y explicacion de la competitividad y libertad econémica con el

crecimiento econémico.

2.2 Base Teoérica de la Investigacion

En esta parte se explicardn las bases tedricas de las variables dependientes e
independiente que lo componen. Ademads, se expondran las bases tedricas del modelo

econométrico, que es el modelo gravitacional panel.

2.2.1 Variable Dependiente: Comercio Internacional

Por un lado, Alvarez (2018) sefial6 que se conoce al comercio internacional como el
intercambio de bienes o servicios que pueden darse entre persona naturales o naciones.
Se lleva a cabo cuando se produce la salida y entrada de mercancias entre paises. Las
irregularidades pueden originarse en los medios de produccidn, capacidad instalada y
recursos. Es posible obtener un mejor precio o disefio especializado del producto en
funcidn a las nuevas tendencias y gustos del mercado. De ese modo, se genera entre paises
una ventaja comparativa, ya que se aprovechan los activos al centrarse en los que se

producen con més eficacia y eficiencia.

Por otro lado, para que se pueda dar el comercio entre dos paises, tiene que haber
necesidad insatisfecha de bienes y servicios, ya sea por la capacidad productiva del pais
u otros factores. Sin embargo, las dos principales razones por las cuales surge el comercio
es que algunos paises pueden producir mejor que otros, ya sea porque poseen tecnologias,
conocimiento, infraestructura o condiciones naturales que lo posibilitan. Luego
comerciardn estos bienes con otros paises que no puedan producirlos facilmente. De esta
manera, ambos paises pueden beneficiarse. La segunda razén es por la existencia de las
economias de escala, que generan excedentes, los cuales son destinados a comerciarse

(Alva, 2019).

Ahora bien, para que los paises puedan abrir sus mercados al mundo, suscriben
acuerdos comerciales en los cuales se pactan los términos y condiciones de los bienes o

servicios que mercaban ambas economias. Por su parte, Reinoso (2019), con base en las
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fuentes de la OMC, defini6 los Acuerdos Comerciales Regionales (ACR) como acuerdos
comerciales reciprocos entre dos o mds socios, que incluyen los acuerdos de libre

comercio y de unién aduanera.

Asi también, Raffo etal. (2018) afirmaron que aquellos que defienden los
beneficios del comercio argumentan que los TLC permiten que se amplié la frontera de
posibilidades del consumo mediante la importacién de una mayor variedad de bienes.
Ademads, para las exportaciones, se incrementa el tamafio de los mercados y la posibilidad

de generar mayores ingresos.

De igual modo, Laino (2021) sefial6 que los paises, al estar cada vez mas
interrelacionados, generan un intercambio de bienes y servicios, y lo hacen mediante el
comercio y las finanzas. Por ello, se llevaron a cabo estudios para determinar como afecta

el crecimiento de las exportaciones sobre el crecimiento del PBI.

En adicidn, los resultados de los estudios arrojaron que los paises que decidieron
una politica comercial hacia afuera (es decir, impulsando las exportaciones con poca
barrera a las importaciones) aumentaron sus tasas de crecimiento. Mientras tanto,
aquellos que adoptaron una politica comercial hacia adentro no tuvieron tasas de
crecimiento altas; sin embargo, si lograron un desarrollo en la industria nacional (Laino,

2021).

Finalmente, en cuanto a las importaciones, el estudio realizado por Aigheyisi
(2019) expuso como afectan las importaciones sobre la productividad de Nigeria. En este
caso, se puede apreciar que un pais depende de las importaciones cuando no puede
producir bienes y servicios que satisfagan la demanda interna. En el estudio, se lleg6 a la
conclusion de que, al existir un alto nivel de penetracion de importaciones en una

economia, esta influye negativamente sobre la productividad.

2.2.2 Variable Independiente: Inversion Extranjera Directa

Por su parte, Valenzuela y Fuenzalida (2020) describieron a la IED como flujos
internacionales de capital que una empresa internacionaliza al crear una filial en otro pais
y transferir recursos y control. La IED se origina por la bisqueda de ventajas en los
procesos productivos, que afectan de manera positiva en el crecimiento, innovacion,

competitividad y PBI del pais receptor, y también condicionan los flujos de exportacion.
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Asi mismo, Mesa et al. (2021) mostraron que la IED puede afectar positivamente
el comportamiento exportador de las empresas de manera indirecta. A esto, se le llama
derrames o spillovers. Pueden generar diferentes efectos que estdn asociados con lo
siguiente: (a) imitacién, (b) competencia, (c) movilidad laboral, (d) externalidad de

informacion, (e) unién de empresas y (f) proximidad geografica.

Por su parte, Valenzuela y Fuenzalida (2020) analizaron los efectos que produce
la IED sobre los flujos comerciales y la productividad de paises latinoamericanos. Los
resultados de su investigacion arrojaron que a mayor IED, mayor comercio de bienes y
servicios. Asi mismo, el impacto de la IED sobre la productividad es positivo; por ello,
se puede concluir de la investigacion que la IED puede generar un nivel sostenido de

productividad.

La descripcion realizada por Ayvar et al. (2021) sehal6 que la IED se presenta
cuando las empresas multinacionales invierten en otros paises en la busqueda de mayores
beneficios. Cuando la IED es horizontal en una compaiiia, es porque se encuentra
orientada a una inversion en el mismo tipo de industria, pero en otro pais, con el fin de
producir més cerca del consumidor. Cuando la IED se genera de forma vertical, es cuando
la compaiia divide sus actividades geograficamente por funcién y pretende minimizar

costos, acceder a recursos y aumentar la eficiencia.

Asi mismo, las determinantes que generan la IED se dividen en dos teorias: la
microeconomica y la macroecondmica. La teoria microecondmica establece que la IED
se encuentra relacionada con (a) el ciclo de vida del producto, (b) la ubicacién, (c) la
internacionalizacién del proceso productivo y (d) la explotacion de las oportunidades de
propiedad. El enfoque macroeconémico argumenta que la IED se genera por variables
econdmicas, politicas y sociales, como el ingreso per cdpita, el nivel educativo y politicas

que favorezcan la inversion y credibilidad de las instituciones (Ayvar et al., 2021).

Finalmente, Aigheyisi (2019) defini6é a la IED como un canal por el cual las
tecnologias se transmiten a una economia. Asi, se enfocd en observar como afecta la IED
sobre la productividad laboral en Nigeria. Los resultados del estudio arrojaron que la IED
afecta de manera positiva la productividad laboral. Ahora bien, de acuerdo con Zhao et al.
(2019), en su estudio realizado en las provincias de China, la IED afecta de manera
diferente a cada provincia. Solo unas pocas son beneficiadas por los efectos positivos que

tiene la IED sobre las economias provinciales de China.
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2.2.3 Variable Independiente: Productividad

Por una parte, Monge (2020) afirmé que la productividad agregada estd compuesta por
dos grupos de factores: uno estd relacionado con la capacidad de innovacién de la firma
y el otro con la captura de la eficiencia, con la cual los mercados asignan los recursos
entre las empresas. La capacidad de innovacion depende de las mejoras que estas realicen
en lo siguiente: (a) gestion, (b) calidad de insumos, (c¢) organizacion, (d) investigacion y
desarrollo (I+D) y (e) TIC. Asi mismo, los factores externos que afectan la productividad
agregada son los siguientes: (a) calidad del capital humano, (b) acceso a la informacién

y tecnologia, (c) acceso a financiamiento, (d) clima de negocios y (e) marco institucional.

Por otra parte, en base a los estudios de Ruiz-Arranz y Deza (2018), para que se
logré 1a mejor productividad de un pais, este tiene que acumular mas capital rdpidamente.
Esta acumulacion del capital debe realizarse fuera del sector primario, debido a que el
crecimiento es ese sector es bajo, ademds de que no existe un incentivo para poder generar
innovacion. De esta manera, més capital coadyuva a que haya més productividad. En

consecuencia, estd productividad genera que haya més capital.

Asi también, la productividad de un pais se mide con el PBI por habitante. Esta
forma de medir la productividad también puede desagregarse en el PBI por trabajador y
la proporcién de la poblacién que trabaja. La proporcién que trabaja, a su vez, puede
desagregarse en factores demogréficos (proporcion de la poblacion en edad de trabajar),
sociales (tasa de participacion, es decir, qué parte de la poblacién en edad de trabajar se
encuentra activa en el mercado de trabajo) y econémicos (tasa de empleo de aquellos que

estan activos en el mercado) (Ruiz-Arranz & Deza, 2018).

En adicion, De la Cruz et al. (2020) plantearon que, para que pueda existir una
mayor productividad en un pais, el sector privado debe desempefiar un rol protagénico y
generar mejor infraestructura y dinamismo de la inversién, asi como la incorporacion de

nuevas tecnologias e innovacién en los procesos productivos de las industrias.

De igual forma, Berezina et al. (2020) mencionaron que la productividad se
encuentra definida como la relaciéon entre el nimero de recursos involucrados y el
resultado total. Asi, los resultados empiricos mostraron que aquellos paises con niveles
mads altos de desarrollo socioeconémico son aquellos que mantienen economias abiertas
y competitivas. A su vez, la competitividad internacional depende de la productividad, es

decir, el uso eficiente de los recursos para el desarrollo.
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Para finalizar, Jaksic et al. (2020) explicaron cémo afecta la productividad total
de factores (PTF) a las exportaciones para paises de la Unién Europea (UE). Se puede
notar que no se hace uso del PBI per cépita, ya que la PTF abarca lo siguiente: (a) PBI
per cdpita, (b) acumulacién de factores fijos y (¢) acumulacién de capital humano. Por lo
tanto, abarca mas factores que el primero. Tanto el PBI per cédpita como la PTF pueden

utilizarse para investigar.

2.2.4 Variable Independiente: Competitividad

La competitividad global es un indicador que estd compuesto por doce pilares, que son
variables micro y macroecondmicas. Este indicador mide la capacidad que tiene un pais
para generar desarrollo y prosperidad. Entre los pilares de competitividad, se encuentran
los siguientes: (a) calidad de instituciones, (b) infraestructura, (c) ambiente
macroeconémico, (d) salud, (e) educacidn, (f) sofisticacion tecnoldgica, (g) tamafio del
mercado, (h) eficiencia del mercado laboral, (i) desarrollo del sector financiero, (j)
eficiencia del mercado de bienes, y (k) innovacién y sofisticacion empresarial (FEM,

2019).

Entre los estudios relacionados con la competitividad, destaca el de Melecky et al.
(2019), quienes hicieron uso de la competitividad para poder conocer la eficiencia en la
utilizacion de los recursos de paises europeos. Los resultados a los que llegd la
investigacion es que aumentar la calidad de vida de los habitantes influye sobre la
productividad, la cual abarca todos los recursos que intervienen en una economia. En
consecuencia, se genera un impulso en la competitividad para los paises que logran

implementar y generar politicas que coadyuven a este fin.

Otra investigacion que utilizé la competitividad global para realizar estudios
realizados al campo del comercio es la de Valenzuela y Fuenzalida (2020). En esta, se
hizo uso del indicador del FEM para poder explicar el flujo comercial de siete paises
latinoamericanos, entre ellos el Pert. En este caso, se tomo el puntaje obtenido por el pais
exportador. Los resultados de su investigacién arrojaron que a mayor competitividad,

existe un mayor flujo comercial.

Por otro lado, Mukhamediyev y Temerbulatova (2019) realizaron una
investigacion que busca analizar como afectan los precios del petréleo sobre la

competitividad global en los paises exportadores de petrdleo y en aquellos que son
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consumidores del crudo. Como se conoce, el crudo es materia prima para la produccién
de combustible, el cual genera energia para los medios de transporte. Ademads, sus
derivados son utilizados para poder generar bolsas pldsticas y productos quimicos para

industrias.

Los resultados del estudio realizado por Mukhamediyev y Temerbulatova (2019)
indicaron que para los paises exportadores, el impacto de la variacion creciente de los
precios del petréleo afecta negativamente el crecimiento del Indice De Competitividad
Global. Es probable que la baja en el ICG pueda deberse a la subida de precios del

petréleo.

Ahora bien, el estudio realizado por Bugarci¢ (2019) refuté el uso del ICG del
FEM, porque no refleja en plenitud el desarrollo de una economia. Una de las pruebas
que sustenta la afirmacion del estudio es el calculo estadistico del coeficiente de Pearson.
Este muestra una baja correlacion entre el IGC y el PBI per cépita. El periodo de andlisis
del estudio corresponde al 2012-2017. Asi, se pudo notar que el ICG es un indicador que
aun necesita ser actualizado y ajustado para que pueda reflejar el desarrollo econdmico

de un pais.

Por tanto, estudiar las variables antes mencionadas son de vital importancia para
generar politicas que coadyuven al desarrollo econémico de un pafs. En los afios que
vienen, la economia estd tendiendo a un cambio en la forma como produce y genera
bienes y servicios. La innovacion, tecnologia y preservacion del medio ambiente serdn

importantes pilares para producir (BID, 2017).

2.2.5 Modelo Economeétrico: Modelo Gravitacional

El economista neerlandés Jan Tinbergen fue el primer Premio Nobel de Economia en
utilizar el concepto de la ley gravitacional universal. Esta ley fue propuesta por Newton
en el campo de la fisica; no obstante, es posible adaptarla al campo de la economia para
predecir los flujos comerciales bilaterales. Asi, el volumen comercial entre dos
economias es directamente proporcional al tamafio de las mismas e inversamente
proporcional a la distancia, la cual se refleja en los costos de transporte (Jan Tinberger,

1962, citado en Alva, 2019).
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Debido a que no existia abundante investigacion sobre el uso del modelo
gravitacional, no habia un respaldo que genere confiabilidad en investigaciones y uso
empirico. Anderson (1979, citado en Alva, 2019) proporcioné una explicacion tedrica de
la ecuacién de gravedad. Tuvo como referencia el sistema de gasto de Cobb-Douglas, lo
que implicé idénticas participaciones de gasto. La ecuacién de gravedad se obtuvo

maximizando la funcién de elasticidad de sustitucion constante (CES, siglas en inglés).

Asimismo, Bergstrand (1989, como se cit6é en Alva, 2019) presenté fundamentos
microeconémicos de la ecuacién de gravedad generalizada para un modelo de
competencia monopolistica. En su estudio, concluyé que las variables precio y tipo de
cambio tienen efectos plausibles y significativos sobre los flujos comerciales agregados

y que los ingresos generan que la ecuacion sea un modelo de “tipo de gravedad”.

Otro estudio que utiliza el modelo gravitacional es el de Helpman y Krugman
(1985, como se cit6 en Alva, 2019), el cual proporciona una integracién entre el comercio
y el papel de empresas multinacionales. En la investigacion, trabajaron la ecuacién de

gravedad con supuestos de diferenciacion de producto y economias de escala.

De igual modo, Deardoff (1998, como se cité en Alva, 2019) demostr6 que el
modelo Heckscher-Ohlin proporciona fundamento y consistencia a la ecuacién de
gravedad, al aplicar la derivada a las ecuaciones del valor del flujo comercial en dos
casos. El primero fue para un comercio sin fricciones y productos homogéneos; mientras
que el segundo fue para paises que producen bienes diferentes y con impedimentos

comerciales. Asimismo, incluye en la ecuacion de gravedad los costos de transaccion.

Asi también, Frankel y Rose (2001, como se cit6 en Alva, 2019) estudiaron los
beneficios de las uniones monetarias entre paises y cudl es su efecto en el comercio y el
ingreso. En el estudio, llegaron a dos resultados: primero, las monedas comunes
estimulan el comercio bilateral y promueven la apertura general; segundo, con el aumento

del comercio producido por las uniones monetarias, aumentaran también los ingresos.

De igual forma, Alva (2019) present6 un estudio en el cual aplicé el modelo
gravitacional al comercio entre Pert y América Latina en el periodo 2000-2017. En esta
ocasion, hizo uso del PBI per cépita para reflejar el tamafio de la economia y los costos
de transporte que se encuentran reflejados en la distancia entre capitales. Ademas, estan
complementados con variables tales como factores geograficos, demograficos, culturales

y administrativos.
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Asimismo, Alvarez (2018) hizo uso del modelo gravitacional de datos panel para
los flujos comerciales, los cuales son explicados por el PBI, la distancia y el TLC con
todos los paises con los cuales presenta intercambio comercial. Se hizo uso del modelo
datos panel con efectos fijos en vez de los efectos aleatorios, porque presentan mayor

consistencia segun los resultados del test de Hausman.

En adicién, Valenzuela y Fuenzalida (2020) desarrollaron en su investigacion la
ecuacion que propuso el economista Jan Tinberger en el afio 1962. Este modelo es una
ecuacion de gravedad para explicar los niveles de comercio de un pais en términos del
tamafio de su economia y de sus socios comerciales, medidos por el PBI y la distancia

geografica entre ellos, medida en kilémetros. A continuacién, se presenta la ecuacion 1:

— X1y X2 nA3
EU_aOYL Y] DU

En la expresion, Y; estd representado por el PBI del pais exportador. Asi mismo
Y; representa el PBI del pais importador y D;; la distancia entre ambas economias.
Ademais, se plantea en la teoria que el PBI es directamente proporcional al intercambio
comercial entre paises; mientras que la distancia es inversamente proporcional. Los

indices g, @1, a3 y a3 son pardimetros desconocidos.

Con base en el modelo que plante Jan Tinberger en el afio 1962, otros trabajos
de investigacion realizaron la colocacidén de nuevas variables, las cuales pueden hacer
que el modelo sea mds compacto y refleje la realidad de la region y del pais en donde se
estd realizando el trabajo de investigacion. En seguida, se plantea el modelo que se usara

en la investigacion, el cual puede ser apreciado en la ecuacion 2:

In (TRADE;j;) = Bo + B1In(Dij) + B2 In (Yppije) + B3 ln (Ypije) + Ba In (Ai4;)
+ Bs In (POB ijt) + BsCGyt + B71ED;; + Bgldje + BoFijr + €j¢
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Donde i es el pais exportador (Pert), j es el pais importador y ¢ el afo.

e TRADE: Es la variable dependiente, la cual representa las exportaciones e
importaciones del Pert “i”, realizada hacia y desde los paises “j” del resto de
paises latinoamericanos para el periodo “t” (2013-2019).

e D: Es la distancia en kildmetros desde las capitales latinoamericanas y la
capital del Peru.

® Ypp: Es el Producto Bruto Interno per cépita de Perd, medido en délares por
paridad del poder adquisitivo.

® Yp: Esel producto Bruto Interno per cdpita de los 17 paises latinoamericanos,
medido en ddlares por paridad del poder adquisitivo.

e A: Area del pais medido en kilémetros cuadrados

e POB: Poblacion del pais

e CG: Indice de Competitividad Global, publicado por el FEM

e [ED: Inversion extranjera directa o entrada neta de capitales en millones de
dolares

e |d: Variable binaria, donde 1 representa si existe idioma comun entre el pais
exportador (Perd) y el importador (paises latinoamericanos), y 0 en caso
contrario

e F: Variable binaria donde 1 representa si existe frontera comun entre el pais
exportador (Peru) y el importador (Paises latinoamericanos), y 0 en caso
contrario

2.3 Base Legal

En la Tabla 2.1, se muestra la base legal nacional e internacional, que regula el comercio

exterior en Perd y el Mundo.
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Leyes a favor del comercio exterior
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Base legal L
& Aplicacién Concepto

Articulo 55 de la Constitucién del Pera Nacional Los tratados comerciales forman parte del derecho nacional.

Articulo 63 de la Constitucién del Pera Nacional El Estado garantiza la libertad de comercio exterior en el Peru.

Articulo 64 de la Constitucién del Peru Nacional El Estado garantiza la libre tenencia y disposicién de moneda extranjera.

Articulo 188 de la Constitucién del Perd Nacional El monto de los aranceles es definido por el Ejecutivo.

Ley 28008 Nacional Ley de los delitos aduaneros

Ley 28009 Nacional Ley de facilitacion de comercio exterior

Decreto Legislativo 668 Nacional Ley marco del comercio exterior
La libertad de comercio exterior no afecta el cumplimiento de restricciones

Decreto Legislativo 682 Nacional sanitarias y de preservacién del medio ambiente y patrimonio cultural y/o
genético.

Decreto Legislativo 1053 Nacional Ley general de aduanas

Decreto Supremo 017-2007-EF Nacional Arancel de aduanas

Decreto Ley 25909 Nacional El Min'isterio de Econqrm’a y Einanzas (MEF) es el tnico que puede restringir
operaciones de comercio exterior.

. S . Aprueba el acuerdo de Marrakech (creacion de la OMC y acuerdos

Resolucion Legislativa 26407 Nacional prues ( y
respectivos)

Convencién de la Naciones Unidas sobre . . . S . ..

. . . Uniformizacién de normas, procedimientos, principios y disposiciones
contratos de compra-venta internacional de Internacional S 1 C. .
. juridicas para facilitar el comercio internacional
mercaderias
Publicacién de la Cdmara de Comercio . Reglas para el proceso de entrega y recepcion de la mercaderia, acordadas en
. o Y Internacional
Internacional “Incoterms 2000 el contrato de compra-venta.
Publicacién 600 de la Camara de Comercio . 1 . 1
Internacional Reglas y usos de los créditos, documentacion y cartas de crédito Stand by

Internacional
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En cuanto a aspectos relacionados con la productividad y competitividad, el Perd
ha dado las siguientes normas legales mediante el Poder Ejecutivo del Peru: (a) el Decreto
Supremo N° 056-2018-PCM, que menciona que sus politicas estdn orientadas al
crecimiento econdmico equitativo, competitivo y sostenible; y (b) el Decreto Supremo
N° 345-2018-PCM, que es otra norma legal en la cual se aprueba la politica nacional de
competitividad y productividad, y comprende nueve objetivos prioritarios y 36
lineamientos de politica que orientan la formulacién de medidas para la elaboracion de

un plan multisectorial de competitividad.

2.4 Marco Conceptual

En esta parte del plan de tesis, se desarrollardn los conceptos asociados con la variable

dependiente y las variables independientes, las cuales se desarrollan en la investigacion.

2.4.1 Comercio Internacional

Se define como el conjunto de transacciones de bienes y servicios que se producen entre
las economias soberanas que pertenecen a un area, ya sea regional o mundial. Traen como

consecuencia un cierto nivel de interdependencia econémica (Alva, 2019).

2.4.2 Inversion Extranjera Directa

Es la inversion realizada en la economia residente por un inversionista no residente con
un interés econémico de largo plazo, que le otorga influencia en la direcciéon de la
empresa. En balanza de pagos, como norma general, se considera empresa de inversion
directa cuando un inversionista no residente posee 10% o mads del patrimonio de la

empresa (Banco Central de Reserva del Pera [BCRP], 2021).

2.4.3 Productividad

En el glosario de términos econémicos del BCRP, define como el rendimiento que se
obtiene de cada factor de produccion. Se mide mediante el cociente entre la cantidad total
de produccién de un bien o servicio y la cantidad de un determinado factor utilizado en

su produccion. El grado de productividad se traduce en competitividad dentro del
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mercado; asi, si la productividad conseguida es muy alta, se ocupard una posicién mejor

que la de los competidores (BCRP, 2021).

2.4.4 Producto Bruto Interno per cdpita

Segtn el BCRP es la relacion entre el producto bruto interno y la poblacién de un pais en
un afio determinado. Generalmente, se asocia con el grado de desarrollo relativo de un

pais. El BM clasifica a los paises en funcién al nivel del PBI per capita (BCRP, 2021).

2.4.5 Competitividad Internacional o Global

Es un indice elaborado por el FEM desde 1979. Entre los pilares de competitividad para
los paises, se incluyen los siguientes: (a) instituciones, (b) infraestructura, (c) ambiente
macroecondmico, (d) salud, (e) educacion, (f) sofisticacion tecnoldgica, (g) tamafio del
mercado, (h) eficiencia del mercado laboral, (i) desarrollo del sector financiero, (j)
eficiencia del mercado de bienes, (k) innovacién y (1) sofisticaciéon empresarial (FEM,

2019).
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Capitulo 3. Marco Metodologico

En este capitulo, se explica la hip6tesis general y especifica que se desarrollard en esta
investigacion. Asi mismo, se detallan las variables dependientes e independientes que se
empleardn para desarrollar la ecuacién econométrica bajo el modelo gravitacional con
datos panel. También, se detalla la técnica y los instrumentos usados para la recoleccion
de la data de fuentes como archivos, documentos y base de datos institucionales y revistas

importantes en el campo de la economia internacional.

3.1 Hipotesis

A continuacion, se desarrollard la hipdtesis general y las hipdtesis especificas, las cuales

incluyen las variables de investigacion.

3.1.1 Hipotesis General

Existe una relacién positiva de la inversion extranjera directa, competitividad global y
productividad sobre los flujos comerciales entre Pert y los 17 paises de América Latina

durante el periodo 2013-2019.

3.1.2 Hipotesis Especificas

e Existe una relacion positiva de la IED del Pert sobre los flujos comerciales del

Pert y 17 paises de América Latina durante el periodo 2013-2019.

e Existe una relacion positiva de la productividad del Perd y los paises
latinoamericanos sobre los flujos comerciales del Perd y 17 paises de América

Latina durante el periodo 2013-2019.

e Existe una relacion positiva de la competitividad del Perd sobre los flujos
comerciales del Perd y 17 paises de América Latina durante el periodo 2013-

2019.
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3.2 Variables

En la investigacion, se trabajé con nueve variables independientes y una dependiente, las
cuales reflejan los aspectos econdmicos, geograficos, culturales del Perd y los paises

latinoamericanos con el motivo de contrastar las hipétesis planteadas.

3.2.1 Denominacion de la Variable

A continuacién, se detallaran las variables con las cuales se responderd a las hipdtesis

causales multivariadas (Hernandez & Mendoza, 2018).

Identificacion de la Variable Dependiente. En la Tabla 3.2, se describird la

variable dependiente, el indicador y su simbolo (Herndndez & Mendoza, 2018).

Tabla 3.2

Identificacion de la variable dependiente y descripcion

Tipo Variable Descripcion

Sumatoria de las Exportaciones e importaciones de bienes y
Comercio
Y, servicios entre el pafs exportador (Perd) e importador (paises
Internacional
latinoamericanos) durante el periodo 2013-2019.

Nota. Adaptado de “Direction of Trade Statistics”, por Fondo Monetario Internacional (2021).

Identificacion de las Variables Independientes. En la Tabla 3.3, se detalla las

nueve variables utilizadas en la investigacion.
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Identificacion de la variables independientes y descripcion

Tipo

Variable

Descripcioén

X3

X7

X3

X9

PBI per cépita del

Peru

PBI per cépita del

Socio comercial

Distancia

Area

Poblacién

Competitividad global
del Peru

Inversién Extranjera

Directa del Peru

Idioma

Frontera

Es el valor del PBI por paridad del poder adquisitivo (PPA) del Perd
convertido a ddlares internacionales, dividido entre la poblacién activa
total, la cual comprende a personas de 15 afios a mds que satisfacen la
definicién de la Organizacién Internacional del Trabajo durante el
periodo 2013-2019. Esta variable es un factor econémico.

Es el valor del PBI por PPA del socio comercial latinoamericano,
convertido a délares internacionales, dividido entre la poblacién activa
total, la cual comprende a personas de 15 afios a mds que satisfacen la
definicién de la Organizacién Internacional del Trabajo durante el

periodo 2013-2019. Esta variable es un factor econdémico.

Es la distancia entre las capitales del pais exportador e importador en el

periodo 2013-2019. Esta variable es un factor geografico.

Se entiende como la superficie total de un pais, incluidas las zonas
cubiertas por masas de agua interiores y algunas vias navegables costeras.
Esta variable es un factor geogréfico.

La poblacion total cuenta a todos los residentes, independientemente de
su estado legal o ciudadania, en el periodo 2013-2019. Esta variable es
un factor demografico.

Indicador del Foro Econémico Mundial que mide el nivel de prosperidad
de los habitantes en funciéon de variables microeconémicas vy
macroeconémicas desde 2013 hasta 2019. Esta variable es un factor
econdmico.

La inversion extranjera directa constituye la entrada neta de inversiones
para obtener un control de gestién duradero de una empresa que funciona
en un pafs que no es el del inversionista desde 2013-2019. Esta variable
es un factor econémico.

Es la lengua oficial del pafs, la cual esta estipulada en la constitucion del

pais. Esta variable es un factor cultural.

Linea que marca el limite exterior del territorio de un Estado, entendido
como el espacio terrestre, maritimo y aéreo sobre el que ejerce su

soberania. Esta variable es un factor geografico.

Nota. Adaptado de Banco Mundial (2021), Centro Francés de Investigacion en Economia Internacional.
(2021) y el Foro Econémico Mundial (2019).
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3.2.2 Indicadores

En esa misma linea, explicaremos los indicadores que se usan para poder representar un
indicio, sefial o medida que permite estudiar o cuantificar las variables o dimensiones de

las variables las cuales se desarrollan en la investigacién (Herndndez & Mendoza, 2018).

Indicadores de la Variable Dependiente. En la Tabla 3.4, se detalla la variable

dependiente y su indicador y simbolo (Hernidndez & Mendoza, 2018).

Tabla 3.4

Identificacion de la variable dependiente y su indicador

Tipo Variable Indicador

Volumen comercial entre el pais exportador (Perti) e importador
Comercio
Y (paises latinoamericanos), medido en millones de dodlares
Internacional
americanos USD para el periodo 2013-2019.

Nota. Adaptado “Direction of Trade Statistics”, por Fondo Monetario Internacional (2021).

Indicadores de las Variables Independientes. En la Tabla 3.5, se presentan las

variables y sus respectivos indicadores y simbolo (Hernandez & Mendoza, 2018).
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Tabla 3.5
Identificacion de las variables independientes y sus indicadores
Tipo Variable Indicadores
Valor del PBI por PPA del Pert, convertido a délares
X PBI per cépita del Perd internacionales, dividido entre la poblacién activa total,
periodo 2013-2019.
) Valor del PBI por PPA del socio comercial latinoamericano,
PBI per cdpita del ) ) ) o
X ) ) convertido a ddlares internacionales, dividido entre la
Socio comercial ) ) )
poblacidn activa total, periodo 2013-2019.
Distancia entre las capitales del pais exportador e importador,
X3 Distancia
medida en kilémetros durante el periodo 2013-2019.
. Superficie total del pais medido en kilémetros cuadrados,
X4 Area
periodo 2013-2019.
Residentes de un pais medido en cantidad de habitantes,
Xs Poblacién
periodo 2013-2019.
o Indice de Competitividad Global del Foro Econémico
Competitividad global ] ) ]
X6 Mundial, medido en un valor que se encuentra en el intervalo
del Peru )
de 0 a 100, periodo 2013-2019.
) ) Inversion extranjera directa, que constituye la entrada neta de
Inversion extranjera
X7 inversiones, medida en délares americanos USD a precios
directa del Pert
actuales.
Variable dummy, que representa si el pais latinoamericano
X3 Idioma presenta el mismo idioma que el pais exportador, en este caso
el Peru. Los valores que asume son O y 1.
Variable dummy, que representa si el pais latinoamericano
presenta frontera comiin con el pais exportador, en este caso
Xo Frontera

el Perd. Los valores que asume son O y 1. El periodo

comprende desde 2013 hasta 2019.

Nota. Adaptado de Banco Mundial (2021), Centro Francés de Investigacion en Economia Internacional.
(2021) y el Foro Econémico Mundial (2019).

3.2.3 Escala para la Medicion

En este apartado, se desarrollard el conjunto de los posibles valores que las variables
pueden tomar. Asi pues, la escala serd utilizada para medir variables o atributos

(Hernandez & Mendoza, 2018).
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Escala para la Medicion de la Variable Dependiente. En la Tabla 3.6,
pasaremos a detallar la variable dependiente, el tipo de variable y la escala de medicién

(Hernandez & Mendoza, 2018).

Tabla 3.6
Identificacion de las variables de acuerdo con su tipo y escala de medicion 1
Tipo Variable Tipo de variable Escala de medicién
Y Comercio Internacional Cuantitativa Razén

Nota. Adaptado “Direction of Trade Statistics”, por Fondo Monetario Internacional (2021).

Escala para la Medicion de la Variable Independiente. En la Tabla 3.7, se

identifican las variables con su respectivo tipo y escala de medicion.

Tabla 3.7

Identificacion de las variables de acuerdo con su tipo y escala de medicion Il

Tipo Variable Tipo de variable Escala de medicién

X PBI per cépita del Perd Cuantitativa Razén
PBI per cépita del Socio )

Xz ) Cuantitativa Razén
comercial

X3 Distancia Cuantitativa Razoén

X4 Area Cuantitativa Razoén

Xs Poblacion Cuantitativa Razoén
Competitividad global o

Xe Cuantitativa Intervalo
del Pera

Inversion extranjera o

X7 ) Cuantitativa Razén
Directa del Pera

Xs Idioma Cualitativa Nominal

Xo Frontera Cualitativa Nominal

Nota. Adaptado de Banco Mundial (2021), Centro Francés de Investigacién en Economia Internacional.
(2021) y el Foro Econémico Mundial (2019).
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3.3 Tipo de Investigacion

La investigacién es de tipo cuantitativo, porque usa procedimientos estadisticos de
procesamiento de informacién, de manera que se cuantifica, se mide y se representa por
ndmeros y variables econdmicas, geograficas, culturales y administrativas en un contexto

de economia internacional.

A nivel cuantitativo, la investigacion tomé datos recopilados de instituciones
internacionales (BM y FMI). Por lo tanto, estos datos pueden ser utilizados para poder
realizar la respectiva prueba empirica y contestar las hipdtesis de investigacion

(Hernandez & Mendoza, 2018).

3.4 Diseiio de la Investigacion

La presente investigacion presenta un disefio no experimental, porque no existe
manipulacion ni se intenta modificar intencionalmente las variables independientes para

ver su efecto sobre otras variables.

Para ello, se efecttia una observacion para analizar o medir fendmenos y variables
tal como ocurren en su contexto natural para después llevar a cabo una evaluacion.
Ademads, es de tipo longitudinal panel, porque se recopilan datos a través del tiempo por
afios (2013-2019) y porque los participantes (paises de América Latina) son los mismos
que seran medidos u observados en los mismos periodos de tiempo (Herniandez &

Mendoza, 2018).

3.5 Ambito de Estudio

El ambito estd conformado por el Peru y los paises de América Latina, a excepcion de
Cuba y Venezuela, porque no presentan datos suficientes en los portales oficiales de sus
instituciones. Asimismo, el tiempo social se encuentra en el intervalo 2013-2019, con

periodicidad anual.
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3.6 Poblacion y Muestra

3.6.1 Unidades de Estudio

Las unidades de estudio son el Peru y los 17 paises de América Latina.

3.6.2 Poblacion

En la investigacion, la poblacién estd conformada de la siguiente manera: (a) el flujo
comercial bilateral, (b) el PBI per capita del Peru, (c) el PBI per cdpita de 19 paises de
América Latina, (d) la IED del Perd y (e) la competitividad global del Peru.

3.6.3 Muestra

En la investigacion, se tomé como muestra el flujo comercial bilateral y el PBI per cdpita
de Perti y de 17 paises de América Latina, con excepcién de Cuba y Venezuela debido a
la ausencia de informacion en las bases de datos institucionales. También, se trabajara
con la IED del Peru y la competitividad global del Peru para el periodo 2013-2019. Se
escogi6 al Pert y 17 paises de América Latina que tuvieran una estructura econémica,
cultural, demogréfica y administrativa similar al peruano, asi como afinidad continental

a nivel regional.

3.7 Técnicas e Instrumentos

3.7.1 Técnicas de Recoleccion

Los datos referentes al flujo del comercio bilateral entre paises (en este caso, el Pert y
los 17 paises de América Latina), expresados en millones de délares, fueron recopilados
del portal web del FMI. De igual modo, los datos concernientes al PBI per cépita, la IED
de Perd y los 17 paises de América Latina junto con la poblacion y el drea fueron

recopilados del portal del BM.
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La informacién sobre la variable distancia, idioma y frontera comun, fue

recopilada del Centro de Investigacién en Economia Internacional (CEPII).

Respecto a la competitividad global del Perd y de los 17 paises de América Latina,

los datos fueron obtenidos de los reportes anuales del FEM para el periodo 2013-2019.

3.7.2 Instrumentos de Medicion

En esta investigacién, se hizo uso de fuentes secundarias, que implica la revisién de
documentos, registros publicos y archivos fisicos y electrénicos. Los datos han sido

recopilados en el periodo que abarca desde el afio 2013 al 2019.

En este sentido, se tuvo que hacer uso de las bases de datos institucionales del
BM, FMI, FEM, Comision Econdmica para América Latina y el Caribe (CEPAL), BID
y CEPIL Para la recopilacion de indicadores econdmicos, se usaron las bases de datos del
BM, el FMI y los reportes del FEM. Asi también, para la recopilacién de indicadores
geograficos, demograficos y culturales, se utilizaron las bases de datos del BM y el
CEPII. En la Tabla 3.8, se detalla informacion sobre cémo se llevé a cabo la recoleccion

de datos que fueron utilizados en esta investigacion.
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Variable Fuente Pégina web de fuente Tipo de fuente
Elaboracion desarrollada por el FMI. Muestra el volumen comercial entre el
Comercio EMI https://data.imf.org/?sk=9D6028D4-F14A-464C- pais exportador (Perd) e importador (paises latinoamericanos), medido en
internacional A2F2-59B2CD424B85&s1d=1390030341854 millones de délares americanos (USD). El registro fue tomado en el periodo
2013-2019.
) ) o Elaboracién desarrollada por el BM. Muestra el valor del PBI por PPA del Perti
PBI per capita del https://datos.bancomundial.org/indicator/NY.GDP.M ] ) ] o ) ]
BM convertido a ddlares internacionales, dividido entre la poblacién activa total.
Perd KTP.PP.CD ) )
El registro fue tomado en el periodo 2013-2019.
) ) o Elaboracién desarrollada por el BM. Muestra el valor del PBI por PPA del
PBI per cépita del https://datos.bancomundial.org/indicator/NY.GDP.M
BM socio comercial convertido a dodlares internacionales, dividido entre la
socio comercial KTP.PP.CD
poblacion activa total. El registro fue tomado en el periodo 2013-2019.
. Elaboracién desarrollada por el CEPII. Muestra la distancia entre las capitales
) ) http://www.cepii.fr/CEPII/fr/bdd_modele/bdd_modele ) ) ) )
Distancia CEPII del pais exportador e importador, medida en kilémetros. El registro fue tomado
.asp
en el periodo 2013-2019.
) o Elaboracién desarrollada por el BM. Muestra el valor de la superficie total del
. https://datos.bancomundial.org/indicator/AG.SRF.TO ) ] ) ]
Area BM TLKD pais, medida en kilémetros cuadrados. El registro fue tomado en el periodo
' 2013-2019.
) o Elaboracién desarrollada por el BM. Muestra el valor de los residentes de un
) https://datos.bancomundial.org/indicator/SP.POP.TOT ) ] ) ) )
Poblacién BM L pais, medido en cantidad de habitantes. El registro fue tomado en el periodo
2013-2019.
Elaboracién desarrollada por el FEM. En sus reportes anuales, muestra la
Competitividad competitividad de un pais con el uso del Indice de Competitividad Global,
FEM https://es.weforum.org/reports ) ] )
global del Perd medido en un valor que se encuentra en el intervalo de 0 a 100. EI registro fue
tomado en el periodo 2013-2019.
Inversién Elaboracién desarrollada por el BM. Muestra el valor de la inversion extranjera
https://datos.bancomundial.org/indicator/BX.KLT.DI
extranjera directa BM directa, que constituye la entrada neta de inversiones, medida en ddlares
NV.CD.WD
del Perd americanos a precios actuales. El registro fue tomado en el periodo 2013-2019.
Elaboracién desarrollada por el CEPII. El valor representa si el pais
i CEPII http://www.cepii.fr/CEPII/fr/bdd_modele/bdd_modele latinoamericano presenta el mismo idioma que el paifs exportador; en este caso,
ioma
.asp el Pert. Los valores que asume son de 0 y 1. El registro fue tomado en el
periodo 2013-2019.
Elaboracién desarrollada por el CEPII. El valor representa si el pais
http://www.cepii.fr/CEPII/fr/bdd_modele/bdd_modele latinoamericano presenta frontera comtn con el pais exportador; en este caso,
Frontera CEPII

.asp

el Pert. El valor que asume es de 0 y 1. El registro fue tomado en el periodo

2013-2019.
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https://datos.bancomundial.org/indicator/NY.GDP.MKTP.PP.CD
https://datos.bancomundial.org/indicator/NY.GDP.MKTP.PP.CD
https://datos.bancomundial.org/indicator/NY.GDP.MKTP.PP.CD
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https://datos.bancomundial.org/indicator/AG.SRF.TOTL.K2
https://datos.bancomundial.org/indicator/AG.SRF.TOTL.K2
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https://datos.bancomundial.org/indicator/BX.KLT.DINV.CD.WD
http://www.cepii.fr/CEPII/fr/bdd_modele/bdd_modele.asp
http://www.cepii.fr/CEPII/fr/bdd_modele/bdd_modele.asp
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Capitulo 4. Resultados

Al finalizar la aplicacion del instrumento de medicion y recolectar los datos, estos fueron
digitados en el programa informético Excel y, posteriormente, exportados al programa
estadistico Stata 16, con el propdsito de trabajar, procesar la informacién y poder

comprobar las hipétesis de analisis.

4.1 Diseiio de la Presentacion de los Resultados

En esta investigacion, los datos han sido presentados a través de una tabla que permite
conocer la significancia, el coeficiente y el ajuste del modelo. Para tal fin, se han
construido los modelos de datos panel, disefiados con el objetivo de verificar la hipdtesis

general y especificas.

Al ser 119 datos, se elabor6é modelos econométricos que mejor se ajustan a las
variables (MCO, efectos fijos y efectos aleatorios), usando la metodologia propuesta por

(Yotov et al., 2016; Melnyk et al., 2018).

4.2 Presentacion de los Resultados

En la Tabla 4.9, se muestran los resultados mediante regresién agrupada pool (MCO),
con minimos cuadrados ordinarios, datos panel de efectos fijos y aleatorios. Es posible
observar que algunos de los coeficientes de las variables no presentan los signos
esperados y que la mayoria son estadisticamente no significativos. Asi pues, estos
hallazgos se sostienen en los estudios de Valenzuela y Fuenzalida (2020), Fuenzalida y
Valenzuela (2018), Alva (2019), Riera (2016), Chalco (2021), Miranda (2017) y Sanchez
y Castillo (2021). De ese modo, se desarrollé un modelo de gravedad junto con variables

de control para poder sustentar los resultados encontrados.
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MCO Efectos fijos Efectos aleatorios
Distancia -0.621 -0.927
(0.181)*** (0.462)**
PBI per cépita Peru -4.153 -1.242 -3.444
(2.358)* (2.092) (1.280)***
PBI per cépita socio 1.051 1.222 0.823
(0.095)*** (0.686)* (0.216)***
Area 0.263 91.522 0.218
(0.044)*** (156.914) (0.114)*
Poblacién 1.027 -0.126 0.838
(0.07)*** (0.800) (0.169)***
CG de Pera -0.005 0.053 -0.015
(0.012) (0.074) (0.049)
IED de Perd -0.000 -0.000 -0.000
(0.000) (0.000) (0.000)
IED de socio -0.000 0.000 -0.000
(0.000)*** (0.000) (0.000)
Idioma -0.008 0.515
(0.195) (0.445)
Frontera 1.253 1.053
(0.145)*** (0.379)***
Constante 0.254 -2422.844 5.392
(23.028) (4167.387) (13.441)
Observaciones 119 119 119
R? 0.952 0.7337 0.9406

Nota. *¥** ** y * representan coeficientes significativos al 1%, 5% y 10% respectivamente. Datos

procesados con base en los resultados de Stata 16.

En cuanto a la IED del Peru y del socio, se espera un signo positivo segin los

resultados encontrados por Valenzuela y Fuenzalida (2020), Rodriguez (2018), Caballero

y Encalada (2021). En estos estudios, la IED muestra un efecto positivo sobre los flujos

comerciales de los paises que comercian. Por ello, en los resultados obtenidos, se puede

apreciar que los resultados arrojados no son los signos esperados, ya que estos deberian

ser positivos. En esa misma linea, la significancia de la variable IED del Pert y del socio

no son significativas en el modelo MCO, datos panel de efectos fijos y aleatorios. Por

consiguiente, las implicancias que tienen estos resultados indican que una mayor IED de
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Peru y del pais socio no significa que se producird un impacto positivo sobre el comercio

bilateral.

Se conoce que uno de los factores que afecta a la atraccién de IED es el nivel de
corrupcién que existe en un pais. Por ello, Cedano (2019) menciond en su estudio que la
corrupcidn puede afectar positiva y negativamente la atraccién de IED a un pais. Entre
sus indicadores, midié el nivel de transparencia, el cual se encuentra medido por la

incidencia de la corrupcion.

Asimismo, uno de los incentivos para poder atraer la IED a un pais se realiza a
través del acceso a la tecnologia financiera y al nivel de desarrollo que presenta la
economia de un pais. En esa misma linea, Chen (2021) argumento6 en su estudio que los
paises industrializados tienen mas incentivos por realizar IED horizontal que los paises
desarrollados. Mientras tanto, para los paises en vias de desarrollo, los inversionistas
tienen mds incentivos por realizar IED vertical. Por tanto, para el caso de Pert, el
gobierno debe implementar politicas que incentiven a los inversionistas a realizar IED

vertical.

En esa misma linea, la IED es una variable cuestionada respecto a su impacto en
la economia, pues en algunos paises, su impacto ha sido significativo en las transacciones
comerciales; mientras que en otros paises, su impacto no ha generado un incremento
sobre el comercio. Por ello, Valenzuela y Fuenzalida (2020), en su estudio realizado a
paises latinoamericanos con sus propios destinos comerciales en el periodo 2006-2021,

mostraron que a mayor IED, mayor serd el comercio bilateral entre paises socios.

A lo largo del tiempo, los paises de América Latina y el Perd han basado su
desarrollo y crecimiento econdmico en la explotacion del sector primario; mientras que
otros sectores han tenido poco desarrollo y escala. En ese sentido, Ismail (2018) aleg6 en
su estudio que la IED puede afectar de manera positiva a la competitividad de una
economia. Su estudio se basé en una muestra de 17 paises drabes, cuyos hallazgos
respaldaron la hipétesis de que la IED afecta de manera positiva a la competitividad de
la economia. Por ello, el Estado debe buscar generar politicas que incentiven la IED, de

manera que esta pueda impulsar la competitividad.
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Entre los factores que influyen en la IED, se puede mencionar los siguientes: (a)
inflacion, (b) tipo de cambio real, (c) calidad regulatoria, (d) tasa de crecimiento del PBI
real y (e) depreciacion del tipo de cambio real. En ese mismo contexto, Orihuela (2020)
argumentd, en su estudio realizado a los paises de la Alianza del Pacifico, que un
incremento en la tasa de inflacion conlleva una reduccién de la IED. Mientras tanto, los
incrementos en (a) la calidad regulatoria, (b) el PBI real, (c) los impuestos directos, (d)
el riesgo pais y (e) una depreciacion del tipo de cambio real, todos estos conducen a un

incremento de la inversion extranjera directa hacia los paises de la Alianza del Pacifico.

Una de las consecuencias que trae la IED es la generacién de empleo en un pais.
En esa misma linea, Shembavnekar (2017) mencioné en su estudio que el efecto de la
IED afecta en gran medida al empleo ocasional (por contrato) en los Estados que manejan
mercados laborales flexibles. Ademads, el mecanismo subyacente al resultado asociado
con la liberalizacién de la IED es mds incierto y podria ser uno o una combinacion de

competencia y vinculos de colaboracion entre fabricantes informales y formales.

Por otra parte, los impuestos al comercio como el ad valorem y por unidad han
sido objeto de estudio en las finanzas publicas en cuanto a la generacion de bienestar. Por
ello, Zhang (2017) afirmé que fomentar la IED no siempre es la politica 6ptima. Ahora
bien, si se observa que la mejora del bienestar coincide con el costo social de la politica
de incentivo de la IED, cualquier valor positivo de la IED realizada mejoraria el bienestar
inicial. Uno de los factores para atraer IED a un pais es el desarrollo de su estructura
financiera y su despacho de aduanas, el cual le permita al inversionista tener la facilidad
de poder hacer sus transacciones més eficientes y eficaces. En ese mismo contexto, Fraga
(2022) alego, en su estudio realizado a 18 paises de América Latina, que los obstaculos
relacionados con la infraestructura financiera y el despacho de aduanas pueden reducir la

probabilidad de que un pais pueda atraer IED.

Con base en los hallazgos realizados por Zhang (2017), se encontr6 que fomentar
la IED no siempre es la politica 6ptima para un pais, ya que esta dependera del clima y
los factores que condicionen a la nacidn. En tal sentido, los hallazgos de Gaspareniene
et al. (2022) demostraron que la salida de IED tiene un impacto estimulante significativo
en los ingresos fiscales totales, mientras que la entrada de IED tiene un efecto moderador
sobre los ingresos fiscales. Por ello, se recomienda a los paises que desarrollen sus

politicas fiscales de promocién de la IED en el exterior.
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Asimismo, cuando las empresas extranjeras deciden invertir en un pais, no
necesariamente hay transferencia de conocimiento, tecnologia y experiencia que poseen
las empresas extranjeras hacia las empresas de indole nacional. Al respecto, Mesa et al.
(2021) afirmaron, para el caso colombiano, que no existe evidencia de que el grupo de
empresas nacionales seleccionadas se beneficie de las externalidades de informacion que
genera el grupo de filiales extranjeras. Mds bien, se demuestra que la absorcién que hacen
las empresas locales de la entrada de IED se asocia mds con mecanismos de proteccion

de sus mercados internacionales que con procesos de aprendizaje.

Al mismo tiempo, la productividad del Pert y del socio, representada por el PBI
per cdpita, espera obtener un signo positivo de acuerdo con la teoria del modelo de
gravedad (Jan Tinberger, 1962, citado en Alva, 2019). Los resultados obtenidos
demuestran que el PBI per cépita del Peru presenta signo negativo, el cual contradice la
teoria de gravedad y los resultados obtenidos por Valenzuela y Fuenzalida (2020),
Fuenzalida y Valenzuela (2018), Alva (2019), Gonzélez y Ornelas (2022). Ademas, a
nivel de significancia del modelo, es significativo para el modelo MCO vy el de datos

panel con efectos aleatorios.

Mientras tanto, el PBI per cépita de los socios comerciales (17 paises de América
Latina) presenta un signo positivo, el cual coincide con la teoria de gravedad, y presenta
un signo esperado, el cual concuerda con los resultados obtenidos por Valenzuela y
Fuenzalida (2020), Fuenzalida y Valenzuela (2018) y Alva (2019). Ademads, contradice
los resultados obtenidos por D’Addona y Cavallari (2020). A nivel de significancia, es

significativo para los tres modelos propuestos.

Por otro lado, la productividad es conocida por impulsar el crecimiento
econdmico de una economia. En ese sentido, existen varios estudios empiricos a nivel
nacional e internacional que prueban esta teoria. Por ejemplo, los hallazgos de Alva
(2019) evidenciaron que la productividad, representada en su modelo por el PBI per
capita, tiene significancia sobre los flujos comerciales entre Perd y América Latina. En
otras palabras, el PBI per capita de los paises latinoamericanos hace que aumente o se

incentive el flujo comercial en 3.09% en promedio.

Vinculado a esto, existen estudios como los de Chalco (2021), que evaldan el
impacto que tuvo el Tratado de Libre Comercio entre el Pert y la Unién Europea en el

comercio bilateral de ambas regiones. El modelo usado es la ecuacién gravitacional del
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comercio internacional, estimado con el método Pseudo Poisson Maximum Likelihood
(PPML). Sus resultados indicaron que existe un impacto positivo del PBI en logaritmos
del pais exportador sobre el valor de las exportaciones. Sin embargo, el producto bruto
interno del pais importador o socio tiene signo negativo cuando la teoria sostiene lo

contrario.

De manera similar, la investigacion realizada por Alvarez (2018) estudié los
Tratados de Libre Comercio del Perud para el periodo 2000-2016. Asi pues, se aplico la
metodologia de datos panel para estimar el modelo gravitacional del comercio
internacional. Sus resultados mostraron que el tamafo de las economias, expresado en

sus PBI, tiene una relacion positiva con los flujos comerciales.

Para que las economias puedan generar prosperidad, uno de los factores que
permite que esto suceda es el desempefo del comercio internacional para el desarrollo
econdmico y social de la humanidad. Asi pues, Castellanos (2021) hizo uso de la ecuacién
gravitacional de comercio internacional, estimada en conjunto con las cuatro dimensiones
de distancia. Sus hallazgos reflejaron que cuanto mayor es el tamafio econdmico (PIB)
de los paises, mayor es el flujo de comercio con ellos (relacion directa); mientras que
cuanto mayor es la distancia fisica, menor es el intercambio comercial (relacion inversa),

debido a los mayores costos logisticos y de transporte asociados.

La globalizacion y la apertura de los mercados hizo posible que algunos bienes y
servicios fueran tercerizados o subcontratados. Esto buscaba lograr una mayor eficiencia
y generar una mayor productividad. Por su parte, Liang (2018) reveld que el efecto neto
de la subcontratacién sobre la productividad agregada es modesto. Por ello, el estudio
implica que es poco probable que la subcontratacion sea una fuente significativa de

diferencias de productividad entre paises.

La productividad vista a nivel microeconémico se produce a nivel de empresas.
Asimismo, estas buscan a través del tiempo mejorar su eficacia y eficiencia en la
produccion, mediante el incremento de su productividad. En esa misma linea, D’ Addona
y Cavallari (2020) revelaron en su estudio que un aumento en la productividad externa
aleja el comercio de nuevos productos, y mds ain en regimenes fijos. Mientras tanto, los
tipos de cambio fijos pueden fomentar la competitividad de las empresas que comercian

con pI'OdUCIOS nuevos.
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En efecto, se sabe que el incremento en la productividad de los paises genera un
impacto en el desarrollo y crecimiento econémico. En el mundo, existen paises que han
basado su desarrollo y crecimiento econdmico en el sector primario; mientras que otras
economias se han centrado en desarrollar su sector secundario. Por otro lado, Palma y
Pincus (2022) afirmaron que los paises de ingresos medios que enfrentan una
desaceleracion en el crecimiento de la productividad deberian redisefiar sus estrategias

productivas a fin de tener el desempefio de los paises mas desarrollados.

En ese mismo contexto, una manera de mejorar el crecimiento econémico de un
pais seria por medio de la productividad de sus factores. Sin embargo, las condiciones
macroecondémicas y la situacién politica deben generar las condiciones para que se
desarrollen iniciativas que mejoren la productividad. Asi pues, Ferrer y Cedeno (2022)
argumentaron, en su estudio con base en una investigacion bibliogrifica, que la
inestabilidad politica en América Latina afecta el crecimiento y su calidad de manera
cronica. Por ello, los cambios en la estructura juridica provocaron cambios en las normas
de rango constitucional y, consecuentemente, cambi6 en muchos aspectos las normas de

rango legislativo.

En ese mismo sentido, para la competitividad global del Perd, se espera obtener
un signo positivo de acuerdo con los resultados obtenidos por Valenzuela y Fuenzalida
(2020), Mierlut y Giurgiu (2021), Miron et al. (2022) y Stratan (2022). Por ello, en los
resultados obtenidos, se puede apreciar que la competitividad global del Peru tiene un
efecto negativo sobre los flujos comerciales, ya que presenta un signo negativo en los
modelos de MCO, datos panel de efectos fijos y datos panel de efectos aleatorios.
Asimismo, a nivel de significancia, la variable competitividad global de Peru no presenta

significancia en los tres modelos propuestos.

El factor competitividad abarca muchos factores, los cuales son influenciados por
tratados comerciales con otros paises. Sin embargo, el impacto que tiene el tratado sobre
la competitividad y especializacion del pais puede ser positivo, negativo o nulo. En ese
sentido, Lara et al. (2022) hicieron un estudio con base en un producto, el cual les
permitié observar su impacto en las regiones incluidas en el estudio. Los hallazgos
evidenciaron que algunas regiones si se beneficiaron del tratado, mientras que otras no

tuvieron un incremento significativo en su nivel de especializaciéon y competitividad.

Una de las formas que tienen los paises de impulsar su competitividad es mediante
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las exportaciones. En ese sentido, Rojo (2022) desarrollé un andlisis comparativo de la
competitividad del café mexicano, en grano verde y tostado, en el comercio internacional
en comparacion con sus principales competidores en América Latina: Brasil, Colombia
y Pert. Los hallazgos evidenciaron una pérdida de competitividad del café mexicano para
ambos casos a lo largo del tiempo, en contraste con los otros paises. Por ello, se debe
implementar politicas, definir planes de capacitaciéon y adiestramiento, aumentar la
vinculacién entre el gobierno y los productores, y finalmente proteger a estos dltimos de

ciertas externalidades.

Para poder incrementar la competitividad de un pais, una forma estratégica de
hacerlo es que el gobierno brinde un apoyo a los sectores para que estos sean mas
competitivos y generen crecimiento y desarrollo para el pais. En tal sentido, Chagas
(2019) realiz6 un estudio de caso del sector automotriz brasilefio, siguiendo un enfoque
inductivo. Asi pues, los hallazgos indicaron que la estructura de proteccion dentro de la
cadena de valor nacional y el entorno empresarial general son dos aspectos relevantes

que pueden afectar a la competitividad de largo plazo.

Con el fin de hacer frente a los shocks y crisis financieras que se acontecen al
largo del tiempo, los paises deben ser competitivos y ajustarse a la situacion del mercado
nacional e internacional. En ese sentido, Di Ubaldo (2016) estudi6é la respuesta del
comercio internacional al shock y se centré en la reaccion de los importadores frente a la
reduccion de la demanda. Ademads, explord el impacto de la crisis en las decisiones de
innovacion. Sus hallazgos indicaron que las importaciones de insumos representan una
mayor proporcién de los costos de las empresas que experimentaron una reaccién
mejorada durante el evento. También demostré que una reduccion de la liquidez para la

innovacion tiene resultados opuestos para los innovadores y los exportadores

Por otra parte, uno de los factores que influye en la competitividad de un pais es
la corrupcion. Esta puede influir positiva o negativamente dependiendo de la region,
estructura y situacion politica que presente. En ese mismo contexto, Sotomayor (2021)
llevé a cabo un estudio en 20 paises de Latinoamérica en el periodo 2008-2017 con base
en indicadores de corrupcion y competitividad. Sus hallazgos mostraron que un pais cuyo

nivel de control de la corrupcién es mads alto, presenta un mejor indice de competitividad.
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En el siglo XIX, los paises con desarrollo econdmico, como es el caso de Francia
y Bélgica, experimentaron una transformacion socioecondémica y tecnoldgica a tasas
sostenidas de crecimiento. Esto les permitié ser mds competitivos y hacer frente al
mercado cambiante en esa época. Por su parte, Zobl (2018) estudid los efectos espaciales
del tratado Cobden-Chevalier de 1860, que levanté todas las prohibiciones de
importacion a los fabricantes britdnicos. Ademds, analiz6 la interrelacion entre la difusién
de las tecnologias energéticas y la urbanizacién. Los resultados indicaron que el aumento
de la competencia ha llevado a un cambio en la distribucién espacial de la produccién de

los paises europeos.

Por otro lado, 1a variable dependiente que se estd desarrollando en la investigacion
es comercio internacional. En ese sentido, existe varios estudios tanto tedricos como
empiricos, respecto a los factores que pueden afectar al comercio internacional (Exton,
2021; Go, 2020; Hope, 2016; Huang, 2018; Laos, 2018; Salinas, 2021; Santos, 2022;
Smith, 2016; Son, 2021; Tian, 2022; Vanino, 2016; Yang, 2021).

El comercio internacional aumenta la competitividad en la industria nacional y
expone al pais a la intensa competencia que ofrecen las empresas extranjeras en territorio
nacional, mediante la oferta de bienes y servicios. En ese contexto, Cruz (2022) examind
el sistema de comercio global desde una perspectiva interdisciplinar, que permita
identificar puntos de intervencion profunda en torno a la crisis socioambiental. Los
hallazgos mostraron que las sociedades humanas precisan de identificar los puntos de
intervencion para transitar de manera urgente hacia modos de gestién del metabolismo

social que sean compatibles con las limitaciones de recursos biofisicos del planeta.

El sistema capitalista y neoliberal que opera en la mayor cantidad de paises ha
sido criticada. Se ha puesto en reflexion si realmente su modelo econdmico de comercio
genera bienestar. Esto se debe a la tendencia creciente a la desigualdad de los paises. En
ese sentido, Lopez y Garcia (2021) explicaron algunos procesos clave que han marcado
esta etapa de desenvolvimiento del sistema capitalista. A partir de aqui, se identificaron
los principales procesos virtuosos, pero también los problemas econdmicos. Sus
resultados indicaron que atin existe la perpetuacion de diversos tipos de desigualdades y
la permanencia de un gran conjunto de grupos sociales sumidos en la pobreza y atados a

territorios generalmente explotados.
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Mientras tanto, una de maneras que tiene un pais para que pueda ser competitivo
internacionalmente en el comercio se puede realizar mediante el impulso de la seguridad
energética. Por ello, Nyga-Lukaszewska y Napidrkowski (2022) emplearon un enfoque
econométrico, dispuesto a modelar las hipétesis de comercio internacional de Heckscher-
Ohlin y Ricardo. Los hallazgos del estudio evidenciaron que la seguridad energética no
desempefia un rol en la configuracion de la competitividad internacional de los paises

exportadores de energia de altos ingresos.

En los dltimos afios, varios paises de América Latina han abierto su mercado hacia
otros territorios como la Unién Europea, Estados Unidos y China. Sin embargo, la teoria
del comercio internacional argumenta que existe ganancias en el libre comercio. Por esta
razon, Sempere (2022) realizé una revision critica de los requisitos para la validez de los
teoremas del libre comercio. Los resultados afirmaron que, para obtener las ganancias
esperadas de la liberalizacion comercial, se requiere de un acompafiamiento muy
sofisticado de politicas publicas, que los gobiernos pocas veces pueden llevar a cabo.
Ahora bien, las politicas de ajuste al comercio y de correccion de fallos del mercado

pueden compensar parcialmente a los afectados de forma negativa por el comercio.

Las aduanas son un instrumento de gestion publica, el cual permite administrar y
controlar el trafico internacional. Si son mads eficientes en sus procesos, estas podrian
tener un impacto positivo sobre el comercio internacional. En ese contexto, Torres y Real
(2022) buscaron determinar la eficiencia de las aduanas respecto a su desempefio en el
comercio internacional, considerando a 29 paises de las regiones de la APEC mediante
andlisis envolvente de datos. Sus hallazgos indicaron que las aduanas mas eficientes, de

acuerdo con las variables consideradas, son las de China, Alemania, Singapur y Francia.

Asimismo, los resultados obtenidos para la poblacion y el area presentan un signo
positivo. Esto contradice y coincide con los resultados encontrados por Valenzuela y
Fuenzalida (2020), Fuenzalida y Valenzuela (2018), Alva (2019) y Miranda (2017), en
los cuales el signo de la poblacién es positivo y del drea es negativo. Ademas, a nivel de
significancia, la variable poblacién presenta significancia para el modelo MCO y el de
datos panel de efectos aleatorios. De igual modo, la variable drea presenta significancia

para el modelo MCO y el de datos panel de efectos aleatorios.

En ese mismo contexto, para la variable idioma, se espera obtener un signo

positivo de acuerdo con los resultados obtenidos por Valenzuela y Fuenzalida (2020),
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Fuenzalida y Valenzuela (2018), Riera (2016) y Chalco (2021). Asimismo, el Pert y los
17 paises de América Latina presentan el mismo idioma comun, es decir el espaiiol.
Mientras tanto, Brasil es el tinico pais que presenta como idioma el portugués. Por ello,
los resultados obtenidos arrojaron que el idioma presenta un signo positivo bajo el modelo
de efectos aleatorios y un signo negativo mediante el modelo MCO. Por dltimo, en cuanto

a la significancia del modelo, este no evidencia significancia alguna.

Asi también, para la variable frontera, se espera obtener un signo positivo de
acuerdo con los resultados obtenidos por Valenzuela y Fuenzalida (2020), Fuenzalida y
Valenzuela (2018), Alva (2019) y Riera (2016), a diferencia de Chalco (2021), que
presenta resultados omitidos. Los resultados obtenidos arrojaron que la frontera presenta
un signo positivo bajo el modelo de efectos aleatorios y mediante el modelo MCO. En
cuanto a la significancia del modelo, este presenta significancia para el modelo de efectos

aleatorios y mediante el modelo MCO.

El coeficiente de determinacién en la estimacién por MCO alcanza el 0,952
mediante pool con MCO; 0,7337 en datos de panel con efectos fijos y 0,9406 en datos de
panel con efectos aleatorios. Para poder conocer la conveniencia entre el uso de un
modelo de efectos fijos y aleatorios, se aplicé el test de Hausman. Los resultados
indicaron un Prob> Chi2=0,7713. Por ello, es conveniente utilizar el modelo de efectos

aleatorios que los efectos fijos (Stock & Watson, 2012).

Asimismo, para poder evaluar la existencia de autocorrelacion en el modelo, se
aplico el test de Wooldridge. Los resultados sefialaron que Prob> F=0.0022. Por
consiguiente, existe autocorrelacion en el modelo (Wooldridge, 2001). En esa misma
linea, para detectar la presencia de heterocedasticidad en el modelo, se aplico el test de
Wald. En base a los resultados, se puede observar que Prob> Chi2=0,000. En
consecuencia, se confirma la presencia de heteroscedasticidad en el modelo (Wooldridge,

2001).

Por tanto, con base en los resultados anteriores, se puede observar que el modelo
tiene problemas de autocorrelacion y heteroscedasticidad; por lo tanto, los coeficientes
estimados no son consistentes (Stock & Watson, 2012). Para poder corregir este
problema, se utiliz6 la regresion Prais-Winsten de paneles heteroceddsticos con errores

estandar corregidos. El modelo gravitacional corregido se presenta en la Tabla 4.10.
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Tabla 4.10

Estimacion de resultados modelo gravitacional corregido

Efectos aleatorios

Distancia -0.776
(0.209)***
PBI per cépita Pera -3.589
(1.504)**
PBI per cépita socio 0.936
(0.144)%**
Area 0.255
(0.062)***
Poblacién 0.945
(0.094)***
CG de Perud -0.005
(0.061)
IED de Perd -0.000
(0.000)
IED de socio -0.000
(0.000)**%*
Idioma 0.255
(0.247)
Frontera 1.154
(0.162)***
Constante -0.337
(16.125)
Observaciones 119
R? 0.9491

Nota. ¥** ** y * representan coeficientes significativos al 1%, 5% y 10%, respectivamente. Datos
procesados con base en los resultados de Stata 16.

4.3 Comprobacion de Hipoétesis

De las evidencias anteriores, se comprobard la relacion que existe entre la IED,
productividad y competitividad sobre los flujos comerciales del Perd y los 17 paises de
América Latina. Se usa la metodologia desarrollada por Valenzuela y Fuenzalida (2020),
Fuenzalida y Valenzuela (2018), Alva (2019), Pano (2017) y Quicafia (2019) para poder
evaluar el impacto de las variables independientes y comprobar si estas influyen de

manera positiva, negativa y significativa sobre los flujos comerciales.
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4.3.1 Comprobacion de Hipotesis General

Para contrastar la hipdtesis general, se utilizé la prueba estadistica paramétrica de t de
Student, que tiene por funcién buscar la relacién entre dos variables que deben cumplir
con el requisito del supuesto de normalidad. A partir de esta prueba estadistica, se decide
si existe relacion significativa a un 90%, 95% y 99% de confianza (repite abajo). Para el
desarrollo de la comprobacion de las hipétesis y con el fin de conocer el impacto de la
IED, productividad y competitividad, se ha realizado, primero, la biusqueda de los datos
para después aplicar una transformacion logaritmica, que permita estimar la ecuacién
econométrica y satisfacer los supuestos del modelo (Yotov et al., 2016; Melnyk et al.,

2018).

Luego, se construyo una tabla con las variables dependiente e independiente. Para
ello, se establecié como tipo de variables valores cuantitativos y cualitativos. A partir de
ellos, se usard el estadistico t de Student y el p-value para determinar la significancia
junto con el signo del coeficiente mas el valor que este presenta, de manera que se pueda
realizar la comprobacion de las hipotesis generales y especificas (Valenzuela &
Fuenzalida, 2020; Fuenzalida & Valenzuela, 2018; Alva, 2019; Riera, 2016; Chalco
Garcia, 2021; Miranda, 2017; Sanchez & Castillo, 2021).

En cuanto al nivel de significancia, se decidi6 trabajar a un (alfa) o = 1%, 5 % y
10%. Respecto a la significancia de la variable independiente IED, se determino trabajar
con el estadistico de prueba paramétrico t de Student. Con base en los hallazgos de la
Tabla 4.10, se tomarad los siguientes criterios relacionados con la metodologia usada por

Yotov et al. (2016).

En lineas generales, los hallazgos demuestran que la IED de Peru y del socio
presenta un signo negativo y sin significancia en los tres modelos propuestos (MCO,
efectos fijos, efectos aleatorios) sobre los flujos comerciales entre Pert y los 17 paises de
América Latina durante el periodo 2013-2019. Estos resultados contradicen los hallazgos
realizados por Valenzuela y Fuenzalida (2020), Rodriguez (2018) y Caballero (2021) en

los cuales la IED presenta un signo positivo y significancia sobre los flujos comerciales.

Asimismo, los hallazgos demuestran que la competitividad global del Perd
presenta un signo negativo para el modelo MCO y el de efectos aleatorios. Mientras tanto,
el modelo de efectos fijos presenta un signo positivo y ausencia de significancia en los

tres modelos sobre los flujos comerciales entre Perd y los 17 paises de América Latina
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durante el periodo 2013-2019. Estos resultados contradicen los hallazgos encontrados por
Valenzuela y Fuenzalida (2020), Mierlut y Giurgiu (2021), Miron et al. (2022) y Stratan
(2022), en los cuales la competitividad global ostenta un signo positivo y significancia

sobre los flujos comerciales.

De igual forma, los hallazgos precisaron que la productividad del Perd muestra
un signo negativo para los tres modelos propuestos (MCO, efectos fijos, efectos
variables). No obstante, se presenta significancia en el modelo MCO vy efectos aleatorios
sobre los flujos comerciales entre Perd y los 17 paises de América Latina durante el
periodo 2013-2019. Estos resultados contradicen los hallazgos realizados por Valenzuela
y Fuenzalida (2020), Fuenzalida y Valenzuela (2018), Alva (2019) y Gonzalez y Ornelas

(2022), en los cuales la productividad del pais en estudio presenta un signo positivo.

En ese sentido, los hallazgos indicaron que la productividad de los socios presenta
signo positivo para los tres modelos propuestos (MCO, efectos fijos, efectos variables).
Mientras tanto, se presenta significancia en los tres modelos propuestos sobre los flujos
comerciales entre Peru y los 17 paises de América Latina durante el periodo 2013-2019.
Estos resultados coinciden con los hallazgos realizados por Valenzuela y Fuenzalida
(2020), Fuenzalida y Valenzuela (2018) y Alva (2019), en los cuales la productividad del

pais socio exhibe un signo positivo.

4.3.2 Comprobacion de Hipotesis Especificas

Para contrastar la hip6tesis especifica, se busca comprobar que los signos de las variables
contrastadas (IED, competitividad global y productividad) sean positivos. Es decir, que
presenten una relacion directa sobre los flujos comerciales. Asimismo, se busca que la
relacion con la variable dependiente sea significativa. Por ello, se espera que las variables
en conjunto aporten fuertemente a la hipdtesis general (Valenzuela & Fuenzalida, 2020;
Fuenzalida & Valenzuela, 2018; Alva, 2019; Riera, 2016; Chalco, 2021; Miranda, 2017;
Sénchez & Castillo, 2021).

Para empezar, con base en los resultados de la Tabla 4.9, se puede apreciar que
para el modelo MCO, el coeficiente para la IED del Peru no presenta significancia al 1%,
5% y 10%. Por esta razén, se puede afirmar que no existe un impacto sobre los flujos
comerciales. En esa misma linea, para el modelo de efectos fijos, el coeficiente para la

IED del Pert no muestra significancia al 1%, 5% y 10%; por ello, se puede sefialar que,
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al igual que en el MCO, no existe un impacto sobre los flujos comerciales. Para el modelo
de efectos aleatorios, el coeficiente para la IED del Perti no muestra significancia al 1%,
5% y 10%, lo cual evidencia la ausencia de impacto sobre los flujos comerciales (Yotov

et al., 2016; Melnyk et al., 2018).

Con base en los resultados de la Tabla 4.9, se puede apreciar que, para el modelo
MCO, el coeficiente para la IED del socio presenta significancia al 1%, 5% y 10%. En
consecuencia, se puede afirmar que existe un impacto sobre los flujos comerciales. En
ese mismo contexto, para el modelo de efectos fijos, el coeficiente para la IED del socio
no presenta significancia al 1%, 5% y 10%; por lo tanto, se puede afirmar que no existe
impacto sobre los flujos comerciales. De igual modo, para el modelo de efectos
aleatorios, el coeficiente para la IED del socio no presenta significancia al 1%, 5%y 10%,
lo cual demuestra una ausencia en el impacto sobre los flujos comerciales (Yotov et al.,

2016; Melnyk et al., 2018).

Al mismo tiempo, con base en los resultados de la Tabla 4.9, se puede apreciar
que, para el modelo MCO, el coeficiente para la productividad del Peru es de -4.153, con
una desviacion estandar de (2.358). De igual forma, presenta significancia al 10%. En
consecuencia, se puede decir que existe un impacto sobre los flujos comerciales. En ese
mismo contexto, para el modelo de efectos fijos, el coeficiente para la productividad del
Peru es de -1.242, con una desviacion estindar de (2.092). En tal sentido, no presenta
significancia al 1%, 5% y 10%; por lo tanto, se puede decir que no presenta impacto sobre
los flujos comerciales. De igual manera, para el modelo de efectos aleatorios, el
coeficiente para la productividad del Pert es de -3.444, con una desviacion estdndar de
1.280. Al mismo tiempo, presenta significancia al 1%, 5% y 10%, lo que demuestra un
impacto significativo sobre los flujos comerciales (Yotov et al., 2016; Melnyk et al.,

2018).

En adicidn, con base en los resultados de la Tabla 4.9, se puede apreciar que, para
el modelo MCO, el coeficiente para la productividad del socio es de 1.051, con una
desviacion estandar de (0.095). Asimismo, presenta significancia al 1%, 5% y 10%. Por
lo tanto, se puede afirmar que presenta impacto sobre los flujos comerciales. En ese
mismo contexto, para el modelo de efectos fijos, el coeficiente para la productividad del
socio es de 1.222, con una desviacion estindar de (0.686). En tal sentido, presenta

significancia al 10%; por lo tanto, se puede decir que presenta impacto significativo sobre
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los flujos comerciales. Asimismo, para el modelo de efectos aleatorios, el coeficiente para
la productividad del socio es de 0.823, con una desviacién estdndar de 0.216. Al mismo
tiempo, presenta significancia al 1%, 5% y 10% con un impacto significativo sobre los

flujos comerciales (Yotov et al., 2016; Melnyk et al., 2018).

Para terminar, con base en los resultados de la Tabla 4.9, se puede apreciar que
para el modelo MCO, el coeficiente para la competitividad del Peru es de -0.005, con una
desviacion estdndar de 0.012. Asimismo, no presenta significancia al 1%, 5% y 10%; por
ello, se puede afirmar que no existe un impacto sobre los flujos comerciales. En ese
mismo contexto, para el modelo de efectos fijos, el coeficiente para la competitividad del
Perti es de 0.053, con una desviacién estdndar de 0.074. En ese sentido, no presenta
significancia al 1%, 5% y 10%; por ello, se puede decir que no existe un impacto sobre
los flujos comerciales. De igual manera, para el modelo de efectos aleatorios, el
coeficiente para la competitividad del Perd es de -0.015, con una desviacion estdndar de
0.049. Al mismo tiempo, no existe significancia al 1%, 5% y 10%, lo cual demuestra la
ausencia de impacto sobre los flujos comerciales (Yotov et al., 2016; Melnyk et al.,

2018).
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Capitulo 5. Conclusiones y Recomendaciones

5.1 Conclusiones

A continuacion, se detallan las siguientes conclusiones:

Con base en los hallazgos encontrados, se puede concluir que, para el caso
del Pert y 17 paises de América Latina para el periodo 2013-2019, la IED del
Pertd no tiene un impacto significativo sobre los flujos comerciales. En ese
sentido, estos resultados contradicen los resultados de los estudios de
Valenzuela y Fuenzalida (2020), Rodriguez (2018), y Caballero (2021), en
los cuales la IED del pais en estudio tiene un impacto positivo y significativo

sobre los flujos comerciales.

La IED del socio, para el caso del Perd y 17 paises de América Latina para el
periodo 2013-2019, no tiene un impacto significativo sobre los flujos
comerciales. Ahora bien, estos hallazgos contradicen los estudios de
Valenzuela y Fuenzalida (2020), Rodriguez (2018), y Caballero Encalada
(2021), en los cuales la IED del socio tiene un impacto positivo y significativo

sobre los flujos comerciales.

En cuanto a la competitividad global del Perd, los resultados de la
investigacion indican que no tiene impacto significativo sobre los flujos
comerciales. Esto se puede evaluar mediante el p-value, donde se observa que
carece de significancia en tres niveles (1%, 5% y 10%). Estos resultados
contradicen los hallazgos de Valenzuela y Fuenzalida (2020), Mierlut y
Giurgiu (2021), Miron etal. (2022) y Stratan (2022), en lo que la
competitividad global tiene un impacto significativo y positivo sobre los

flujos comerciales.

En cuanto a la productividad, se puede observar que la variable PBI per capita
del Peru presenta in impacto significativo y negativo sobre los flujos
comerciales. Aunado a esto, el signo hallado no es el esperado, porque los
estudios realizados por Valenzuela y Fuenzalida (2020), Fuenzalida y
Valenzuela (2018), Alva (2019), y Gonzélez y Ornelas (2022) mostraron que

la productividad del pais importador presenta un signo positivo y
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significativo.

e Para la productividad del socio (17 paises de América Latina) con base en
estudios anteriores en los cuales se ha aplicado el modelo gravitacional, se
esperaba un coeficiente con signo positivo. Efectivamente, los resultados
obtenidos demuestran que el coeficiente presenta un signo positivo y
significancia sobre el modelo. Estos hallazgos concuerdan con los estudios
de Valenzuela y Fuenzalida (2020), Fuenzalida y Valenzuela (2018) y Alva
(2019), en los que la productividad del socio comercial presenta un impacto

significativo y positivo sobre los flujos comerciales.

e La propuesta de Jan Tinberger (1962, citado en Alva, 2019) present6 a la
variable distancia en una relacion inversa respecto a los flujos comerciales
entre el pafs importador y sus socios comerciales. En ese sentido, los
hallazgos muestran que la distancia tiene un impacto negativo y significativo
sobre los flujos comerciales del pais importador (Perud) y sus socios (17 paises
de América Latina). Esto concuerda con los estudios de Valenzuela y
Fuenzalida (2020), Fuenzalida y Valenzuela (2018), Alva (2019), Riera
(2016), Chalco (2021), Miranda (2017), Sdnchez y Castillo (2021), en los
cuales la distancia presenta un signo negativo; es decir, una relacion inversa

sobre los flujos comerciales.

5.2 Recomendaciones

e Para empezar, se debe mejorar la productividad del Perd. Pese a que se
encontré que la productividad del Pert tiene un impacto negativo sobre los
flujos comerciales, es importante que el pais adopte politicas y estrategias que
ayuden a mejorar su productividad. Esto puede incluir medidas como
inversiones en infraestructura, tecnologia y capacitacion, asi como reformas
en la regulacion y el ambiente de negocios para fomentar la innovacién y el

emprendimiento.

e Se debe procurar el fortalecimiento de las relaciones comerciales con los
paises socios mds productivos. Con base en los resultados, la productividad

de los paises socios tiene un impacto positivo en los flujos comerciales. Asi
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pues, es importante que el Perd busque fortalecer sus relaciones comerciales
con aquellos paises que tienen niveles mds altos de productividad. Esto puede
incluir medidas como la negociacién de acuerdos comerciales preferenciales,
la promocién de la inversion extranjera de alta calidad y la identificacién de

sectores complementarios en los que ambos paises puedan beneficiarse.

Se necesita enfocarse en la calidad de la inversion extranjera directa. Pese a
que no se encontrd una relacidn significativa entre la inversion extranjera
directa y los flujos comerciales, es importante que el Perd siga atrayendo
inversion extranjera de alta calidad, que pueda contribuir con el desarrollo
del pais. Esto puede incluir medidas para atraer inversiones en sectores de
alto valor agregado, promover la transferencia de tecnologia y conocimiento,

y fomentar la colaboracién entre empresas nacionales y extranjeras.

Para finalizar, es importante realizar un analisis mds detallado de los factores
que influyen en los flujos comerciales. Es posible que existan otros factores
que no se hayan considerado en la investigacion y que puedan influir en los
flujos comerciales del Pert con otros paises de América Latina. Por lo tanto,
es recomendable realizar un andlisis mas detallado de estos factores y evaluar
su posible impacto en el comercio del Perd. Esto puede ayudar a identificar
nuevas oportunidades para el pais y mejorar su posicion en el contexto

regional.
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Anexo 1. Muestra de los 17 Paises de América Latina

Tiempo Pais Cddigo Nacién
2013 Chile CHL 1
2014 Chile CHL 1
2015 Chile CHL 1
2016 Chile CHL 1
2017 Chile CHL 1
2018 Chile CHL 1
2019 Chile CHL 1
2013 México MEX 2
2014 Meéxico MEX 2
2015 México MEX 2
2016 México MEX 2
2017 Meéxico MEX 2
2018 México MEX 2
2019 México MEX 2
2013 Colombia COL 3
2014 Colombia COL 3
2015 Colombia COL 3
2016 Colombia COL 3
2017 Colombia COL 3
2018 Colombia COL 3
2019 Colombia COL 3
2013 Argentina ARG 4
2014 Argentina ARG 4
2015 Argentina ARG 4
2016 Argentina ARG 4
2017 Argentina ARG 4
2018 Argentina ARG 4
2019 Argentina ARG 4
2013 Bolivia BOL 5
2014 Bolivia BOL 5
2015 Bolivia BOL 5
2016 Bolivia BOL 5
2017 Bolivia BOL 5
2018 Bolivia BOL 5
2019 Bolivia BOL 5
2013 Brasil BRA 6
2014 Brasil BRA 6
2015 Brasil BRA 6
2016 Brasil BRA 6
2017 Brasil BRA 6
2018 Brasil BRA 6
2019 Brasil BRA 6
2013 Costa Rica CRI 7
2014 Costa Rica CRI 7
2015 Costa Rica CRI 7
2016 Costa Rica CRI 7
2017 Costa Rica CRI 7
2018 Costa Rica CRI 7
2019 Costa Rica CRI 7
2013 Ecuador ECU 8
2014 Ecuador ECU 8
2015 Ecuador ECU 8
2016 Ecuador ECU 8
2017 Ecuador ECU 8
2018 Ecuador ECU 8
2019 Ecuador ECU 8
2013 El Salvador SLV 9
2014 El Salvador SLV 9




Tiempo Pais Cédigo Nacién
2015 El Salvador SLV 9
2016 El Salvador SLV 9
2017 El Salvador SLV 9
2018 El Salvador SLV 9
2019 El Salvador SLV 9
2013 Guatemala GTM 10
2014 Guatemala GTM 10
2015 Guatemala GTM 10
2016 Guatemala GTM 10
2017 Guatemala GTM 10
2018 Guatemala GTM 10
2019 Guatemala GTM 10
2013 Haiti HTI 11
2014 Haiti HTI 11
2015 Haiti HTI 11
2016 Haiti HTI 11
2017 Haiti HTI 11
2018 Haiti HTI 11
2019 Haiti HTI 11
2013 Honduras HND 12
2014 Honduras HND 12
2015 Honduras HND 12
2016 Honduras HND 12
2017 Honduras HND 12
2018 Honduras HND 12
2019 Honduras HND 12
2013 Panama PAN 13
2014 Panama PAN 13
2015 Panama PAN 13
2016 Panama PAN 13
2017 Panama PAN 13
2018 Panama PAN 13
2019 Panama PAN 13
2013 Paraguay PRY 14
2014 Paraguay PRY 14
2015 Paraguay PRY 14
2016 Paraguay PRY 14
2017 Paraguay PRY 14
2018 Paraguay PRY 14
2019 Paraguay PRY 14
2013 Repitiblica Dominicana DOM 15
2014 Repiblica Dominicana DOM 15
2015 Repiblica Dominicana DOM 15
2016 Repitiblica Dominicana DOM 15
2017 Repiblica Dominicana DOM 15
2018 Repiblica Dominicana DOM 15
2019 Repitiblica Dominicana DOM 15
2013 Uruguay URY 16
2014 Uruguay URY 16
2015 Uruguay URY 16
2016 Uruguay URY 16
2017 Uruguay URY 16
2018 Uruguay URY 16
2019 Uruguay URY 16
2013 Nicaragua NIC 17
2014 Nicaragua NIC 17
2015 Nicaragua NIC 17
2016 Nicaragua NIC 17
2017 Nicaragua NIC 17
2018 Nicaragua NIC 17
2019 Nicaragua NIC 17
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Titulo: Efectos de la inversion extranjera directa, competitividad internacional y productividad sobre el comercio del Peru en el contexto de América Latina (2013-2019)

Problema

Objetivos

Hipétesis

Variables e Indicadores

Metodologia

Interrogante principal

(Como afecta la inversion
extranjera directa, la
competitividad internacional y la
productividad sobre los flujos
comerciales entre el Perd y los
17 paises de América Latina
durante el periodo 2013-2019?

Interrogantes especificas

e ,Como afecta la
inversion  extranjera
directa del Peru sobre el
flujo comercial del
Perd y 17 paises de
América Latina durante
el periodo 2013-2019?

e ;Como afecta la
productividad del Perd
sobre el flujo comercial
del Pert y 17 paises de
América Latina durante
el periodo 2013-2019?

e ;Como afecta la
competitividad global
del Peru sobre el flujo
comercial del Perd y 17
paises de América
Latina  durante el
periodo 2013-2019?

Objetivo general

Determinar la relacion existente
entre la inversidn extranjera directa,
la competitividad internacional y la
productividad sobre los flujos
comerciales del Perd con los paises
de 17 paises de América Latina
durante el periodo 2013-2019

Objetivos especificos

e  Determinar la relacién
existente entre la inversion
extranjera directa del Perd
y los 17 paises de América
Latina sobre los flujos
comerciales durante el
periodo 2013-2019

e Determinar la relacién de
la competitividad global
del Peru sobre los flujos
comerciales del Perd y los
17 paises de América
Latina durante el periodo
2013-2019

e Determinar la relacion de
la productividad del Perd y
los 17 paises de América
Latina sobre los flujos
comerciales durante el
periodo 2013-2019

Hipétesis General

Existe una relacién positiva de la

inversion extranjera directa,
competitividad global y
productividad sobre los flujos

comerciales entre Pertd y los 17
paises de América Latina durante el
periodo 2013-2019.

Hipétesis especificas

e Existe una relacién
positiva de la IED del Peru
sobre los flujos
comerciales del Perd y 17
paises de América Latina
durante el periodo 2013-
2019.

e  Existe una relacién
positiva de la
productividad del Pertd y
los paises
latinoamericanos sobre los
flujos comerciales del
Perty 17 paises de
América Latina durante el
periodo 2013-2019.

o Existe una relacién
positiva de la
competitividad del Perd
sobre los flujos
comerciales del Perd y 17
paises de América Latina
durante el periodo 2013-
2019.

Hipdtesis general
Variables independientes (X)

X1. Productividad
Indicador:
e  PBI per cépita por PPA

X2. Inversién extranjera directa
Indicadores:

e [IED

e Entrada neta de capital

X3. Competitividad
Indicador:
e Indice de Competitividad Global

Variable dependiente (Y)

Y 1. Comercio internacional
Indicador:
e  Volumen comercial entre el Perud (exportador) y América Latina
(socio comercial)

Hipétesis especificas

X1. Existe una relacion positiva de la IED del Pert sobre los flujos
comerciales del Perd y América Latina.
Indicadores:
e Inversién extranjera directa
e  Volumen comercial entre el Perd (exportador) y América Latina
(socio comercial).

X2. Existe una relacion positiva de la productividad del Perd y los paises
latinoamericanos sobre los flujos comerciales del Perd y América Latina.
Indicadores:
e  PBI per cépita
e Volumen comercial entre el Perd (exportador) y América Latina
(socio comercial)

X3. Existe una relacién positiva de la competitividad global del Perti sobre
los flujos comerciales del Perd y América Latina.
Indicadores:
e Competitividad global
e Volumen comercial entre el Perd (exportador) y América Latina
(socio comercial)

Tipo de investigacién
e (Cuantitativo-causal: ~ Esta  investigacion  usa
procedimientos estadisticos de procesamiento de
informacidn, de manera que se cuantifica variables
econdmicas, geograficas, culturales y administrativas
en un contexto de economia internacional.

Disefio de la investigacion
e No experimental: En este trabajo, no existe
manipulacién ni se intenta variar intencionalmente las
variables independientes para ver su efecto sobre otras
variables.

e Longitudinal: Esta investigacién busca describir
variables y analizar su incidencia en un periodo de
tiempo (2013-2019).

e Panel: Este trabajo usa la misma muestra de paises
latinoamericanos en un mismo periodo de tiempo.

Ambito de estudio
Analitico: A este nivel, se separa los factores a fondo para
estudiarlos:
e Lainversion extranjera directa del Perd
e Laproductividad del Pert y los paises
latinoamericanos
e La competitividad global del Pert
e El comercio internacional entre paises
latinoamericanos

Poblacién
e Pertiy 19 paises de América Latina

Muestra
e Periy 17 paises de América Latina

Técnicas de recoleccion de datos
e  Analisis de la informacion
e Registro de datos estadisticos

Instrumentos
e Informacion secundaria
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Anexo 3. Metodologia de la Variable Comercio Internacional

(Y)

Metodologia

Fuente

El célculo de la variable comercio internacional se construye de la
siguiente manera: en cuanto a las exportaciones, es lo que el pais vende
al resto del mundo en valor neto; mientras que en las importaciones,
son calculadas a partir de las compras al resto del mundo. La suma de
las exportaciones e importaciones da como resultado el comercio

internacional.

https://datahelp.imf.org/knowl
edgebase/articles/516135-in-
the-direction-of-trade-

statistics-dots-why-d

Nota. Adaptado de “In the Direction of Trade Statistics (DOTS), why does summing up a country’s exports
to (imports from) its partners not equal a country’s exports to (imports from) the world? How is a country’s

total exports to (total imports from) the world calculated?”, por FMI, s.f.


https://datahelp.imf.org/knowledgebase/articles/516135-in-the-direction-of-trade-statistics-dots-why-d
https://datahelp.imf.org/knowledgebase/articles/516135-in-the-direction-of-trade-statistics-dots-why-d
https://datahelp.imf.org/knowledgebase/articles/516135-in-the-direction-of-trade-statistics-dots-why-d
https://datahelp.imf.org/knowledgebase/articles/516135-in-the-direction-of-trade-statistics-dots-why-d
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Anexo 4. Metodologia de la Variable PBI por PPA (X1)

Metodologia

Fuente

Para empezar, los paises con ingresos mds a altos tienen niveles de
precios mas altos; mientras que los paises de ingresos mds bajos tienen
niveles de precios mds bajos (efecto Balassa-Samuelson). Las
comparaciones entre paises del PIB en sus componentes de gasto,
basadas en el tipo de cambio de mercado, reflejan tanto las diferencias
en los productos econdémicos (volimenes) como en los precios. Dadas
las diferencias, en los niveles de precios, el tamafio de los paises de
ingresos mds altos se encuentra inflado; en tanto que el tamafio de los
paises de ingresos mas bajos estd deprimido en la comparacién. Las
comparaciones entre paises basadas en la PPA del PIB en sus
componentes de gasto solo reflejan diferencias en los resultados
econémicos (volumen), ya que las PPA controlan las diferencias de
nivel de precios entre los paises. Por tanto, la comparacién muestra el

tamafio real de los paises.

https://datos.bancomundial.or
g/indicator/NY.GDP.MKTP.P
P.CD

Nota. Adaptado de “World Bank Open Data”, por BM, 2021.
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Anexo 5. Metodologia de la Variable Distancia (X2)

Metodologia

Foérmula

Descripcion

Esta variable calcula las distancias bilaterales internas
(o intranacionales) e internacionales de forma
totalmente coherente. Se ha construido la variable
usando datos a nivel de ciudad para evaluar la
distribucién geogréfica de la poblacién dentro de cada
nacién. La idea bdsica, inspirada en Head y Mayer
(2002), consiste calcular la distancia entre dos paises
a partir de las distancias bilaterales entre las ciudades
mas grandes de esos dos paises, ponderando esas
distancias interurbanas por las proporciones de la
ciudad en la poblacién de la ciudad en la poblacién de

cada pais.

popy

dyj =(E —) E (popn/pop;) dg,)'/®
£ pop;” £
€l hej

Donde popx designa la poblaciéon de Ia
aglomeracion k perteneciente al pafs i. El
parametro © mide la sensibilidad de los flujos
comerciales a la distancia bilateral dy,. Para el
calculo de la distancia ©, se fija igual a 1. El
calculo de la distancia ponderada fija © igual a
-1, que corresponde al coeficiente habitual
estimado a partir de los modelos de gravedad

de los flujos comerciales bilaterales.

Nota. Adaptado de “CEPII - Datos”, por CEPII, 2021.
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Anexo 6. Metodologia de la Variable Area (X3)

Metodologia

Fuente

El célculo del drea total incluye los cuerpos de agua y los
rios principales, como los principales rios y lagos. Las
variaciones de data de un afio a otro pueden deberse a datos

actualizados o revisados mds que a cambios en el drea.

https://datos.bancomundial.org/indicato

r/AG.SRF.TOTL.K2

Nota. Adaptado de “World Bank Open Data”, por BM, 2021.
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Anexo 7. Metodologia de la Variable Poblacion (X4)

Metodologia

Fuente

Las estimaciones de poblacién se basan generalmente en
censos de poblacién nacionales. Las estimaciones para los afios
anteriores y posteriores al censo son interpolaciones o
extrapolaciones basadas en modelos demogréficos. Los errores
y el recuento insuficiente se producen incluso en paises de
ingresos altos. En los paises en desarrollo, los errores pueden
ser sustanciales, debido a las limitaciones en el transporte, las
comunicaciones y otros recursos necesarios para realizar y
analizar un censo completo. La calidad y confiabilidad de los
datos demograficos oficiales también se ven afectadas por la
confianza publica en el gobierno, el compromiso del gobierno
con la enumeracién completa y precisa, la confidencialidad y
proteccidn contra el uso indebido de los discos del censo y la
independencia de las agencias censales de la influencia politica.
Ademds, la comparabilidad de los indicadores de poblacién
estd limitada por diferencias en los conceptos, definiciones,
procedimientos de recopilacién y métodos de estimacion,
utilizados por las agencias nacionales de estadistica y otras

organizaciones que recopilan los datos.

https://datos.bancomundial.org/indic

ator/SP.POP.TOTL

Nota. Adaptado de “World Bank Open Data”, por BM, 2021.



Anexo 8. Metodologia de la Variable Competitividad Global (X5s)

Metodologia Férmula Descripcioén

El método usado para el cdlculo del indice de competitividad

global se basa en agregaciones sucesivas de puntuaciones

desde el nivel de indicadores (el nivel mas desagregado) hasta El indicador evaluado se reescala usando la
el nivel de conceptos, desde el nivel de conceptos hasta el férmula, donde el value (i, ¢) es el valor bruto
nivel de prioridad y, finalmente, la puntuacién global de cada de pais c para el indicador i, el peor resultado
pais evaluado. En cada nivel de agregacién, cada medida wp(i) es el valor mds bajo aceptable para el
agregada se calcula tomando la media aritmética de las indicador i, y la frontera i corresponde al
puntuaciones de sus componentes. Las puntuaciones de score; . = (%) x 100 mejor resultado posible. Dependiendo del
prioridad se calculan como la media de los conceptos. Ahora indicador, la frontera puede ser un objetivo o
bien, las puntuaciones globales son calculados a partir de la aspiracion politica. Si un valor estd por debajo
media de las puntuaciones de las 11 prioridades. Para permitir del valor del peor rendimiento, su puntuacién
la agregacion de indicadores de diferente naturaleza y es 0; si un valor estd por encima del valor de
magnitud, cada indicador que se evalda se convierte en una la frontera, su puntuacién se limita a 100.

puntuacién sin unidades, que va de 0 a 100, utilizando una

transformacion min-max.

Nota. Adaptado de “Global Competitiveness Report 2019”, por FEM, 2019.
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Anexo 9. Metodologia de la Variable Inversion Extranjera

Directa (Xs)

Metodologia

Fuente

Los datos sobre los flujos de capital se basan en los datos de la balanza de pagos
comunicados por el Fondo Monetario Internacional (FMI). Los datos de
inversién extranjera directa (IED) se complementan con las estimaciones del
personal del Banco Mundial, utilizando datos de la Conferencia de las Naciones
Unidas sobre Comercio y Desarrollo (UNCTAD) y fuentes nacionales oficiales.
La definicién internacionalmente aceptada de IED (de la sexta edicién del
Manual de Balanza de Pagos del FMI [2009]) incluye los siguientes
componentes: (a) inversion de capital, incluida la inversion asociada a capital
que da lugar a control o influencia; (b) inversién en empresas controladas o
influenciadas indirectamente; (c) inversién en empresas compaiieras; (d) deuda
(excepto deuda seleccionada); y (e) inversion inversa. El Marco para las
relaciones de inversién directa proporciona criterios para determinar si la
propiedad transfronteriza da como resultado una relacion de inversidn directa,
basada en el control y la influencia. A diferencia de otros tipos de inversién
internacional, la IED se realiza para establecer un interés duradero o un control

de gestion eficaz sobre una empresa en otro pais.

https://datos.bancom
undial.org/indicator/
BX.KLT.DINV.CD.
WD

Nota. Adaptado de “World Bank Open Data”, por BM, 2021.



Anexo 10. Metodologia de la Variable Idioma (X7)

Metodologia

Fuente

La variable idioma es tomada en diferentes estudios
relacionados con su influencia en el comercio bilateral. La
medida habitual del idioma es la lengua comdn, la cual es
una medida binaria basada en el estatus oficial. Para la
construccion de la variable idioma, se toma como referencia
la lengua oficial comiin, porque es significativo y refleja la
facilidad de obtener traducciones e intérpretes cuando las

lenguas nativas difieren sin ningtin apoyo publico.

http://www.cepii.fr/CEPIl/fr/bdd_

modele/bdd_modele.asp

Nota. Adaptado de “CEPII - Datos”, por CEPIIL, 2021.
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http://www.cepii.fr/CEPII/fr/bdd_modele/bdd_modele.asp
http://www.cepii.fr/CEPII/fr/bdd_modele/bdd_modele.asp

Anexo 11. Metodologia de la Variable Frontera (Xs)

Metodologia Fuente

La variable frontera estd construida con base en la

contigiiidad de dos paises, los cuales comparten frontera Ny
http://www.cepii.fr/CEPII/fr/bdd_m
comun. La frontera comun est4 determinada por la linea
odele/bdd_modele.asp
imaginaria trazada, la cual representa la soberania de un

pais respecto a otro.

Nota. Adaptado de “CEPII - Datos”, por CEPII, 2021.


http://www.cepii.fr/CEPII/fr/bdd_modele/bdd_modele.asp
http://www.cepii.fr/CEPII/fr/bdd_modele/bdd_modele.asp
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